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PREFACE

This guide is intended for economics students at university, aspiring
young entrepreneurs, small businesses, and the business world in
general. Although it is a special version that I have written for
Kazakhstan, the main topic is relevant to all countries worldwide.

It is not a handbook but a simple text for those who want to get the
first useful information on alternative ways of financing traditional
banking.

The book provides tips to help us understand how the most common
types of crowdfunding used by SMEs and for-profit start-ups work.

If you have the problem of how to finance a new venture or business
idea, a production, or if you have heard of crowdfunding and want to
learn more about it, this simple guide may be helpful.

This guide provides in simple terms a description of the main
crowdfunding models currently on the world market to provide the
reader with the first useful insights into this innovative form of
financing.

The book deals with the topic in general and does not provide
guidance on which crowdfunding web platforms to choose, leaving it
up to those interested to do extensive research on online search
engines and assess the differences between one type of platform and
another.

It should be noted that this book offers, in addition to topics describing
crowdfunding in general, a short <<excursus>> dedicated to
Crowdfunding in Kazakhstan that you will find as the last chapter
of the book.




INTRODUCTION

The <<Crowdfunding - A Smart guide for Small Business>> is a
special version for university students and young entrepreneurs in
Kazakhstan and in general designed for all small entrepreneurs
interested in the topic.

I have designed and written this easy-to-use guide to provide a small
informative contribution to an economic activity - crowdfunding - that
is still too underestimated in its actual potential for supporting and
creating small businesses or innovative start-ups, especially all
entrepreneurial initiatives proposed by young people.

‘Crowdfunding’ is not a new idea. It is the organized business form
of the historical ‘"WHIP-ROUND"”, a popular spontaneous tool for
collecting small financial funds that is present in the culture and
history of all social communities around the world.

Using the possibilist method of the participant observer, I have always
seen a spontaneous activity of people in the collection of money for
the most diverse purposes, in every place where I have worked as an
economist and as a professor.

In contrast to spontaneous or popular collections of financial
resources, Crowdfunding is aimed at business activities, whether
productive or service-based.

However, in many countries where business activity is flourishing or a
propensity for entrepreneurship is beginning to emerge, crowdfunding
is still little known or little used. The reasons for the low uptake of this
financing system are many and sometimes complex and will be the
subject of another publication that will - with caution and without
claiming to provide universal concepts - attempt to bring to light the
reasons and suggest possible solutions.

Instead, this guide only aims to provide concise information and give
some brief pointers to those who want to approach this interesting
reality.

Paolo Caputo (naono kanyTto)
30 May 2024
Pavlodar, Kazakhstan
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WHAT IS
CROWDFUNDING?

Crowdfunding is a way of raising money to finance projects,
small productions, cultural activities and products (e.g. an art
exhibition, the production of a song album, a video game), a new
business activity or to invest money in shares. It can also have
philanthropic purposes or support humanitarian causes, but in general
it is perfectly suited as a form of financing for innovative companies
and start-ups.

In general, it is an instrument for financing Small Enterprises,
although it could be used for larger enterprises.

It allows ‘fundraisers’ to collect money from many people through
companies that organize such collections via online platforms.

Conceptually this is not a new discovery, it is in fact the traditional
bottom-up way of raising funds for small purposes, the historic
popular ‘WHIP-ROUND".

Computer technology has INNOVATED «WHIP-ROUND» by creation of
dynamic sites and the possibility of collecting money (or
endorsements for certain projects) in a simple and immediate way
towards a mass audience.

Crowdfunding from a new concept has become an innovative start-
up, the organization of fundraising systems and websites is a very
interesting business that is constantly expanding and evolving
worldwide.

Crowdfunding is mostly used by start-ups or expanding companies to
access alternative financing. It is an innovative and popular way to
find money for new projects, business activities or business ideas.
The strength of the online community is a useful tool for gaining useful
market knowledge and reaching new customers.




HOW CROWDFUNDING
WORKS

Crowdfunding platforms are websites that enable the connection
between fundraisers (those seeking funding) and a wide audience
(“crowd”).

Through crowdfunding platforms it is possible to make proposals and
raise funding or simple financial commitments.

Fundraisers, those seeking funding, usually pay a percentage or fixed
commission to crowdfunding platforms if the fundraising campaign is
successful.

For this service, crowdfunding websites offer a secure (without
financial and scam risks) and user-friendly service.

There are different ways of raising funds, different types of payment
of fees due to the web platform.

Crowdfunding companies operate according to mass market criterion
and through the <<ALL OR NOTHING>> method.

In concrete, once a proposal for a funding request (of a project, a new
company, a new product/service, etc.) has been submitted, if in the
predetermined time frame the sum indicated as the ‘GOAL’ is reached
(or exceeded) then the money is received, otherwise each individual
funder receives its payment back. This ensures that supporters do not
suffer financial losses in the event of fundraising failure.

Furthermore, crowdfunding is an aid to obtaining other forms of
financing, besides personal and bank financing.

It is also useful when seeking additional financing from other types of
financiers than banks (e.g. venture capital funds, angel investors) as
the investment in your business may seem less risky to them or you
may get better terms and conditions.




ADDITIONAL BENEFITS
OF CROWDFUNDING

Crowdfunding can offer more than just financial benefits.

It provides access to a large number of people who may be interested
in your project or business and who may also offer useful knowledge
and information.

To new entrepreneurs or those who want to launch a new product,
crowdfunding puts the idea to the test by offering - at the same time
as fundraising - a chance to test it from the ground up to a mass
audience.

For example, you can see if others share confidence in your project or
business idea and appreciate its value. If so, many are willing to make
their financial contribution, it means that the market approves and
responds positively.

It is therefore a powerful marketing tool:

crowdfunding is an effective way to present a new product, a new
venture, an expansion of it, directly targeting people, potential
customers, especially when you want to generate interest before the
product has even gone into production.

The strength lies in the fact that the system allows you to reach a
huge audience of people, some of whom may have valuable
experience and knowledge.

In general, crowdfunding enables valuable market feedback at zero
cost.




RISKS OF
CROWDFUNDING

Crowdfunding has several potential risks that you need to be aware
of.

- There is no guarantee that the goal will be achieved, underlying it is
the risk of failing. If the fundraising target is not reached, the money
raised during your campaign will have to be returned to investors.
It is best to carefully analyze all possible ways to ensure the success
of the fundraising campaign. Moreover, if it fails, one must consider
whether to try again; some of the most successful entrepreneurs have
tried a few times before finding the solution and thus the funding.

- The main risk is that the new idea, project or product presented on
the web platform becomes public knowledge. New ideas once
disseminated online are visible to many people and there is a risk that
someone will copy the proposal.

A good crowdfunding platform should offer advice on how to protect
intellectual property rights or new project ideas.
It would be useful to patent projects/products before putting them on
fundraising platforms

- Contractual clauses between the crowdfunding platform and the
client must be clear in terms of the rights and obligations of the parties
if the fundraising goal is not reached.

- The time and resources involved in crowdfunding should not be
underestimated.

Some forms of crowdfunding may entail additional costs, such as
administrative costs that increase over time or because you do not
have sufficient capacity to deal with new investors, provide continuous
updates on the ongoing project. It is good to give enough time for
collection without being in too much of a hurry and to draw up a plan
that allows for a margin for error and possible delays.




- The fundraising project is not without costs, financial resources and
man-hours must be allocated before, during and after the campaign.
- There are legal costs to be borne, and they should not be
underestimated. One must be prepared not only to defend oneself
against legal attacks but also to give thoughtful answers to potential
clients to avoid falling foul of the law.

- Do not overlook anything, do not be superficial because a mistake
or insufficient preparation will have negative repercussions on the
image and that of the project or business venture.
It is essential to research carefully.

It is very important to have fully understood the crowdfunding method
before committing to fundraising so that you can be sure that you can
really deliver what you promise.

- Disclosure and legal requirements: you should always check with
the platform and the local supervisory authority what documents you
have to provide and what the costs are to comply with the law.
The risk is that of having to deal with complex issues involving
considerable costs, due to violation of the law.
Usually, platforms only offer general legal advice.

- Platform problems. There is a risk of running into fraudulent
platforms, so it is important to choose established and reputable
platforms that have a good reputation and no indications of
irregularities. It is good practice to rely on platforms that are
headquartered in countries with adequate consumer protection laws
and entrepreneurs.

- Rights of lenders and investors. The audience of investors is very
large and potentially diverse, so different needs arise. If one does not
know the rights of an investor, if one does not know the legal
mechanisms, one may encounter problems, especially in the case of
equity crowdfunding, which entails a certain loss of control over one's
own company.




It is always useful to check how the platform can help you and what
its role is.

To make investing attractive, it is best to offer certain rights to
investors, and you need to be aware of the responsibilities this
granting of investor rights entails for you.

Finally, lenders may decide to abandon the project after financing it,
this leads to problems and disputes that must be studied before
starting the application for financing and must be clarified with clients
before obtaining their financing.




MAIN CROWDFUNDING

MODELS




LENDING CROWDFUNDING
(peer to peer)

This crowdfunding model allows money to be raised via a web platform
that will then disburse the funds in the form of a loan.

The public lends money to a company on the assumption that it will
be repaid with interest. It is a type of financing like banking but differs
in that you get the loan from many investors (from dozens, sometimes
hundreds of people willing to lend).

There are online platforms that match customers who lend money
with entrepreneurs who request it.

Investors often make offers by indicating the interest rate at which
they would be willing to lend.

Entrepreneurs then accept loan offers with the lowest interest rate.

With the platform, loan rules are established.

Normally the platform examines the documents and agrees to support
the fundraising.

At this stage there is the online matching of supply and demand,
where lenders ask for one loan interest rate and entrepreneurs offer
another.

Once the match between supply and demand is reached, the financing
begins and it goes to the platform, which then passes it on to the
company.

For every loan application, the extreme seriousness and reliability of
the crowdfunding platform is crucial, as they have a duty to protect
the interests of both companies and investors.

Important is the company's thorough knowledge of every aspect of
the collection, the platform rules and the country's lending laws.




Platforms usually request the financial accounts and profit and loss
accounts of companies to assess their reliability in repaying loans to
customers.

The timing of the collection is set by the platform and when it expires,
the platform will contact the company and transfer the collected funds
to it.

Subsequently, the company will have to repay the loan obtained
through the platform itself.

The advantages of this financial collection are:

- Greater interest rate flexibility

- Possibility of obtaining a loan after a bank had refused to grant
it.

- The minimum lending threshold is extremely low, which
encourages a wide audience of lenders to participate.

- The loan is repaid through direct payments to the platform,
which then distributes your repayments to the lenders.

There is also a special form of this type of collection.

THE HYBRID CROWDFUNDING MODELS

Individuals invest in a debt security issued by the company, such as
a bond.

They offer companies the opportunity to combine elements of
several types of crowdfunding.

For example, companies may share future profits or proceeds with
the public in return for a return on financing previously made.

The most widespread is debt crowdfunding where individuals invest
in a debt security issued by the company, such as a bond.

PEER TO PEER being a credit intermediation rule, the activity is subject
to state credit laws and Central Bank supervision.




EQUITY CROWDFUNDING

Equity crowdfunding consists of the sale of shares in the company to
various parties, i.e. equity financing.

This type allows investors, in return for financing, to obtain a stake in
the financial structure of the financed company.

The investor obtains equity instruments in the risk capital of the
financed project (e.g. shares in joint stock companies.) with the
ensuing set of patrimonial and administrative rights.

There are various forms of private equity, venture capital and informal
(angel) investors that have long played an important role in business
development.

The main difference between equity crowdfunding and these
traditional private equity models is that instead of establishing a
relationship between a company and a single investor, it is open to a
wide range of potential investors, some of whom may also be current
or future customers.
Equity crowdfunding basically matches companies with potential
informal investors through an online platform.

It is important for the company to determine how much capital it
intends to sell and how to reward investors.

The costs involved in launching an equity financing through a
crowdfunding platform are usually a success fee and advisory, legal
or administrative costs related to the initiative.

The strength of this type of crowdfunding is that many people can
participate in the investment so that there are many co-owners
instead of a few large investors.

This solution is usually less expensive than being listed on the stock
exchange.

It is important for the company to demonstrate that it is ripe for
investment and to present a business plan and financial forecasts.




The company must be able to demonstrate its estimated value,
financial performance, the number of shares sold and the reason for
the sale.

It is essential that you tell the story of the company in a compelling
way with easily understandable descriptions of your product or service
and financial aspects and clearly illustrate the financial aspects.

Here too, control by the crowdfunding platform of all information as
well as excellent communication and clear and precise rules are
required.

There are important legal aspects that entail costs, such as those for
disclosure and legal documents, the annual general meeting with
shareholders, the handling of corporate rights, annual reports and
decision-making procedures.

There are all the administrative and legal steps to be taken for the
entry of new shareholders and all the consequential problems of
managing them and their possible decisions to leave the company.

Shareholders usually have the right to vote on the main aspects of
company management, the issuance of new shares, etc., so it must
be considered that a part of the control of one's company will be
ceded to outsiders.




REWARDS CROWDFUNDING

This type of crowdfunding involves a proposal for a product, a service,
or a cultural activity where a monetary contribution is requested to
obtain a reward/prize determined by the person requesting the

money;
this can be of the same value as the financial contribution or even of
a symbolic value, i.e. lower than the donation.

Customers make a monetary donation for a project (but also for a
new business activity) an expectation to receive in return for their
contribution a non-financial reward such as goods or services at a
later stage.

This can be, for example, an economic return in the form of a sum of
money or in the so-called ‘pre-sale’ of the product/service that one
has chosen to finance, which can be obtained before its actual
realization on the market.

It is a crowdfunding formula widely used by young entrepreneurs,
especially in the CREATIVE INDUSTRY, when launching new products
such as books, comics, video games, music albums and so on.

The most common example is when a project or company offers an
exclusive service (called a reward) or a new product (pre-sale) in
exchange for an advance on the price to be paid or a donation above
it. This form of crowdfunding allows companies to start with orders
already on the books and with an assured cash flow and to gather an
audience even before a product launch.
Funding received does not have to be repaid; you only have to provide
the promised service or goods unless you reach a pre-determined
minimum collection threshold.

For the entrepreneur, orders are acquired prior to the launch of a
product and the crowdfunding campaign allows you to build a
customer base at the same time as raising finance.

Reward crowdfunding is a very popular option among start-ups and
entrepreneurs as it allows financing the launch of new companies or
products and is particularly suitable for products and services.




REAL ESTATE
CROWDFUNDING

Real estate crowdfunding is a recent form of fundraising that is still
uncommon in the world.

It is nothing but a way to participate, through various channels, in the
financing of houses, schools, residences and so on.

In the United States, for example, many successful websites are
dedicated exclusively to this form of financing (Peer Street, Real
Crowd, Lending Hom, Patch of Land, and so on), testifying to how
grassroots support for real estate projects could represent the future
of the real estate construction sector.

In practice, real estate is purchased with small investments,
capitalized in the applicant companies and invested in the
constructions planned by the project.




DONATION
CROWDFUNDING

In this type, the client or investor/financier of the idea or project
makes a monetary donation without receiving anything in return.
This scheme is particularly suitable for financing initiatives of a social
and civic nature, e.g. those promoted by non-profit initiatives,
charitable and philanthropic organizations and other associations that
encourage society to cooperate with charitable and philanthropic
intentions.

In charity crowdfunding, individuals donate small amounts to
contribute to the broader funding objectives of a given charitable
project without receiving any financial or material compensation.




CONCLUSIONS

Crowdfunding is a new technology that allows people to invest money
in projects with the hope of earning profits over time.

Crowdfunding is used to raise money for a wide range of purposes,
including developing new businesses, investing in start-ups and
supporting cultural events.

Does it or does it not suit young new entrepreneurs to finance
themselves through fundraising and collective funding?

Often the idea of seeing one's dream come true leads to rash steps
with dangerous economic and personal consequences.

The rules that young entrepreneurs should follow are to always keep
the following risks in mind:

There is no guarantee that you will achieve your goal and the following
often happens:

- Underestimation of costs

- The idea becomes public knowledge

- Reputation damage due to lack of experience
- Legal issues

- Problems with the platform and investors

It is best to be well-informed, talk to other entrepreneurs and to
honest and knowledgeable advisors.




More than anything else, do not expect to transfer your desires to real
life and never be in a hurry to realize your enterprise, always take
your time to develop initiatives and have the patience to wait for
results.

It is crucial to emphasize that crowdfunding is not a ‘magic’ and
immediate solution.

It takes time and is not suitable for entrepreneurs in urgent
need of capital.

Like any business, it requires a great deal of concentration and hard
work to prepare fundraising campaigns, follow their evolution and
adapt to changes, and provide a multitude of users with constant and
up-to-date support and information.




CROWDFUNDING IN
KAZAKHSTAN

Kazakhstan is a country with a rich entrepreneurial tradition.

There are many crowdfunding platforms available to help startups
raise funds.

In Kazakhstan, crowdfunding platforms work slightly differently from
other Western crowdfunding platforms.

The spread of crowdfunding platforms has focused on financial
investments.

Instead of pledging money for a startup, the trend is to invest in
shares of the company.

When the company makes profits, investors receive shares in the
company that are worth much more than the money invested.

The most popular crowdfunding platforms in Kazakhstan come from
the United States and are Indiegogo and Kickstarter.

These platforms allow users to pledge money or shares to support a
start-up or a product.

Kickstarter is the most popular crowdfunding platform in
Kazakhstan because it offers a wide range of donation options and a
user-friendly interface. It is also one of the best-known platforms in

the world.




WePeer is a new crowdfunding platform that is growing rapidly in
Kazakhstan. It is particularly popular among entrepreneurs and small
businesses that want to raise funds without worrying about the
bureaucracy of traditional crowdfunding platforms. WePeer also offers
a wide range of donation options, including percentages and

payments, which makes it more flexible than other platforms.

Indiegogo is another popular crowdfunding platform in Kazakhstan.
It is perfect for small businesses that want to raise funds quickly but
do not have a lot of money to spend. Indiegogo also offers a wide
range of donation options, including percentages and payments,

which makes it more flexible than other platforms.

The two main types of pledges on these platforms are:

angel investment and seed investment.

Angel investment It's when someone who isn't connected to the

company makes a big donation that allows them to become an

investor.

Seed investment is when someone makes a small donation that

allows them to be involved in the development of the company.

There are many other crowdfunding platforms available in
Kazakhstan, including heeple for development and Kibo for social

innovation.




These platforms allow users to pledge money or shares to support

different types of projects.
There are several problems that startup investors face when deciding
to commit their money to crowdfunding projects in Kazakhstan:

1) The economic model is little known and there is little understanding
of how crowdfunding works; this can be confusing for investors who
do not understand exactly what they are doing when they create an

account on a crowdfunding platform.
2) On the platform, it can be difficult to find partners for the project.

3) There can be difficulties in understanding the terms of each

campaign well.

4) Projects can be difficult to manage.

5) The high costs of contributions to platforms to develop campaigns.
6) The rewards may not be worth the investment.

7) Investing in new technologies can involve risks.

8) Crowdfunding campaigns can be short-lived and therefore fail.

9) There can be little return on investment due to the bad work of

investors in new startups who do not manage their funds well;

10) Some startups have been very successful in raising funds through
crowdfunding but have not fully understood how it works or have not
followed through on the promised rewards, creating customer distrust

towards the crowdfunding model.



https://fastercapital.com/content/PPC-ROI--Return-on-investment---Startup-Strategies--Boosting-ROI-with-PPC-Advertising.html
https://fastercapital.com/content/PPC-ROI--Return-on-investment---Startup-Strategies--Boosting-ROI-with-PPC-Advertising.html
https://fastercapital.com/content/E-commerce-startup-success-stories-and-best-practices-From-Garage-to-Global--How-E-commerce-Startups-Found-Success.html

Paolo Caputo

(naono kanyTo)
Innovative University of Eurasia (Kazakhstan)
Studio Caputo & P. Business and Development Economics (Italy)
Guida Foundation (Italy)




PAOLO CAPUTO

A GUIDE FOR SMALL

BUSINESS
ITALIANO




INDICE

PREFAZIONE (p.3)
INTRODUZIONE (p.4)

COS’E IL CROWDFUNDING? (p.6)
COME FUNZIONA IL CROWDFUNDING (p.7)

ULTERIORI VANTAGGI DEL CROWDFUNDING
(p.8)
I RISCHI DEL CROWDFUNDING (p.9)

I PRINCIPALI MODELLI DI CROWDFUNDING
(p.13)
CONCLUSIONI (p.20)

IL CROWDFUNDING IN KAZAKHSTAN (p.22)




PREFAZIONE

Questa guida € destinata agli studenti universitari di economia, agli
aspiranti giovani imprenditori, alle piccole imprese ed al mondo degli
affari in generale. Sebbene questo libretto € stata redatto in una
versione speciale per il Kazakistan, I'argomento e rilevante in tutti i
paesi del mondo.

Non €& un manuale ma un testo semplice per coloro che vogliono avere
le prime utili informazioni sulle modalita di finanziamento alternative
a quello tradizionale bancario.

Il libro fornisce consigli per aiutare a capire come funzionano i tipi piu
comuni di crowdfunding usati dalle PMI e dalle start-up con fini di
lucro.

Se avete il problema su come finanziare una nuova impresa o0 una
nuova idea imprenditoriale, un nuovo prodotto o se avete sentito
parlare del crowdfunding e volete saperne di piu questa semplice
guida potra esservi utile.

La presente guida fornisce con parole semplici la descrizione dei
principali modelli di crowdfunding al momento presenti sul mercato
mondiale in modo da fornire al lettore le prime utili indicazioni su
questa innovativa forma di finanziamento.

Il libro affronta I'argomento in generale e non fornisce indicazioni su
quali piattaforme web di crowdfunding scegliere, lasciando a chi &
interessato la liberta e I'onere di fare approfondite ricerche sui motori
di ricerca on line e valutare le differenze tra un tipo di piattaforma
rispetto ad una altra.

Va sottolineato che il presente lavoro offre, oltre agli argomenti che
descrivono la tematica del crowdfunding, un breve <<excursus>>
dedicato al Crowdfunding in Kazakhstan che troverete come ultimo
capitolo del libro.




INTRODUZIONE

La <<Crowdfunding - A Smart guide for Small Business>> € una
versione speciale per gli studenti universitari dedicata alla
Innovative University of Eurasia della citta di Pavlodar in
Kazakhstan ed in generale ideata per tutti gli studenti e piccoli

imprenditori interessati all’'argomento.
Ho progettato e scritto questa facile guida per fornire un piccolo
contributo divulgativo ad una attivita economica - il crowdfunding -

che e ancora troppo sottovalutato nelle sue effettive potenzialita per
il sostegno e la creazione di piccole imprese o start up innovative,
specialmente tutte le iniziative imprenditoriali proposte dai giovani.

Il crowdfunding non e una idea nuova.
Esso non & altro che la forma organizzata in attivita di impresa della
storica "COLLETTA"” ovvero di uno strumento popolare spontaneo di
raccolta di piccoli fondi finanziari che & presente nella cultura e nella
storia di tutte le comunita sociali nel mondo.

Seguendo il metodo possibilista dello osservatore partecipante,
durante il mio percorso professionale, ho sempre avuto modo di
scorgere una attivita spontanea delle persone nella raccolta di danaro
per i piu disparati scopi, questo in ogni luogo dove ho operato come
economista e come professore.

A differenza delle raccolte di risorse finanziarie spontanee o popolari,
il Crowdfunding é rivolto alle attivita economiche di impresa, che siano
produttive o di servizi. Eppure, in molti paesi in cui le attivita di
impresa e rigogliosa oppure sta iniziando a nascere una propensione
alla imprenditorialita, il crowdfunding € ancora poco conosciuto o poco
utilizzato. Le ragioni della poca diffusione di questo sistema di
finanziamento sono molteplici ed a volte complesse e saranno oggetto
di una altra pubblicazione che vuole - con cautela e senza pretese di
fornire concetti universali - scovare le ragioni di suggerire soluzioni
possibili. La presente guida ha invece la sola pretesa di fornire
informazioni sintetiche e dare alcune brevi indicazioni a coloro che
vogliono avvicinarsi a questa interessante realta.

Paolo Caputo (naono kanyTto)
30 maggio 2024
Pavlodar, Kazakhstan
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COSA E IL
CROWDFUNDING?

Il crowdfunding € una modalita di raccogliere denaro per
finanziare progetti, piccole produzioni, attivita e prodotti culturali
(ad esempio una mostra di arte, la produzione di un album di canzoni,
un videogioco), una nuova attivita di impresa oppure investire danaro
in quote azionarie.
Esso pu0 avere anche scopi filantropici o per sostenere cause
umanitarie, ma in generale si presta perfettamente come forma di
finanziamento ad imprese e start up innovative.

In generale € uno strumento per finanziare le Piccole Imprese, anche
se potrebbe essere utilizzato per Imprese di maggiori dimensioni.

Esso consente ai “fundraiser” di raccogliere denaro da un gran numero
di persone attraverso imprese che organizzano tali raccolte mediante
piattaforme online.

Concettualmente non € una nuova scoperta, ¢ in effetti il tradizionale
modo dal basso di raccogliere fondi per piccoli scopi, le storiche
“collette” popolari.

La tecnologia digitale ed informatica ha permesso di INNOVARE le
collette popolari, finalizzandole al mondo delle start up e delle
imprese, grazie alla realizzazione di siti dinamici e la possibilita di
raccogliere soldi (oppure adesioni a determinati progetti) in maniera
semplice ed immediata verso un pubblico di massa.

Il Crowdfunding da concetto innovativo € divenuto esso stesso una
Start up innovativa, la organizzazione dei sistemi ed i siti web di
raccolta fondi sono un business molto interessante ed in continua
espansione ed evoluzione nel mondo intero.

Il crowdfunding & usato per lo pitu da start-up o da imprese in
espansione quale modalita di accesso a finanziamenti alternativi.
E un modo innovativo e popolare per reperire finanziamenti per nuovi
progetti, attivita imprenditoriali o] idee.
Grazie alla forza della comunita online e uno strumento utile per
acquisire utili conoscenze sul mercato e raggiungere nuovi clienti.




COME FUNZIONA IL
CROWDFUNDING

Le piattaforme di crowdfunding sono siti web che consentono il
collegamento tra i fundraiser (colui che cerca finanziamenti) e un

ampio pubblico (il “crowd” ovvero la folla).
Attraverso la piattaforma di crowdfunding & possibile fare proposte e
raccogliere  finanziamenti o semplici impegni  finanziari.

I fundraiser, coloro che cercano finanziamenti, di solito pagano una
commissione in percentuale o fissa alle piattaforme di crowdfunding
se la campagna di raccolta fondi ha avuto successo.
Per tale prestazione i siti internet di crowdfunding offrono un servizio
sicuro (senza rischi finanziari e di truffe) e di facile uso.

Vi sono diverse modalita di raccolta fondi, diversi tipi di pagamento
delle commissioni dovute alla piattaforma web.

Le imprese di crowdfunding operano secondo un criterio di mercato di
massa e mediante il metodo <<TUTTO O NIENTE>>.

In concreto, una volta inserita una proposta di richiesta di
finanziamento (di un progetto, di una nuova impresa, di un nuovo
prodotto/servizio etc.) se nel tempo prestabilito della durata della
stessa si raggiunge (o si supera) la somma indicata come “GOAL”
allora si riceve il denaro, altrimenti ciascun singolo finanziatore riceve
indietro il sSuo versamento.
Questo garantisce ai sostenitori di non subire perdite finanziarie in
caso di insuccesso della raccolta fondi. Inoltre, il crowdfunding € un
aiuto ad ottenere altre forme di finanziamento, oltre a quello
personale e bancario.

Esso & estremamente utile anche quando cercate finanziamenti
addizionali da altri tipi di finanziatori diversi dalle banche (come, ad
esempio, i fondi di venture capital, gli angel investor) poiché
I'investimento nella vostra attivita potrebbe sembrare loro meno
rischioso o0 voi potreste ottenere termini e condizioni migliori.




ULTERIORI VANTAGGI
DEL CROWDFUNDING

Il crowdfunding pu0 offrire qualcosa di piu dei semplici vantaggi
finanziari.

Permette accesso a un gran numero di persone che possono essere
interessate al progetto o alla vostra impresa e che potrebbero anche

offrire conoscenze e informazioni utili.
Per i nuovi imprenditori o per coloro che vogliono lanciare un nuovo
prodotto il crowdfunding mette alla prova la idea offrendo-
contemporaneamente alla raccolta dei fondi - una possibilita di verifica
dal vero verso un pu8bblico di massa.
Ad esempio si pud constatare se altri condividono la fiducia nel vostro
progetto o idea di impresa e ne apprezzano il valore.

Se tanti sono disposti a dare il loro contributo finanziario significa che
il mercato approva e risponde positivamente.

Si tratta dunque di un potente strumento di marketing:
il crowdfunding € un modo efficace per presentare un nuovo prodotto,
una nuova impresa, una sua espansione, che punta direttamente alle
persone, potenziali clienti, specialmente quando si vuole suscitare
interesse prima ancora che il prodotto sia entrato in produzione.

Il punto di forza sta nel fatto che il sistema permette di raggiungere
un pubblico enorme di persone, alcune delle quali possono avere
un‘esperienza e conoscenza preziose. In generale il crowdfunding
consente di ottenere un prezioso ‘feedback’ di mercato a costo zero.




I RISCHI DEL
CROWDFUNDING

Il crowdfunding ha diversi rischi potenziali che e necessario conoscere.

- Innanzitutto non c’é nessuna garanzia che si raggiunga lo obiettivo,
alla base Vi e il rischio di non farcela.
Se non viene raggiunto |'obiettivo di raccolta fondi, il denaro raccolto
durante la vostra campagna dovra essere restituito agli investitori.
Un buon modo di agire € quello di analizzare attentamente tutti i modi
possibili per garantire il successo della campagna di raccolta fondi.
Inoltre se essa fallisce si deve valutare se tentare di nuovo; alcuni
degli imprenditori di maggiore successo hanno tentato alcune volte
prima di trovare la soluzione e quindi i finanziamenti.

- Il rischio principale € quello che la nuova idea, il nuovo progetto o
il nuovo prodotto presentato sulla piattaforma web, diventa di dominio

pubblico.
Le nuove idee una volta divulgate online sono visibili a tantissime
persone e c'e il rischio che qualcuno copi la proposta.

Una buona piattaforma di crowdfunding dovrebbe offrire un servizio
di consulenza su come proteggere i diritti di proprieta intellettuale o
le nuove idee progettuali.
Sarebbe utile brevettare i progetti/prodotti prima di metterli sulle
piattaforme di raccolta fondi

- Le clausole contrattuali tra la piattaforma di crowdfunding ed il
cliente devono essere chiare in termini di diritti e obblighi delle parti
nel caso in cui hon venga raggiunto l'obiettivo della raccolta fondi.

- Non bisogna sottovalutare il tempo e le risorse che il crowdfunding
richiede.

Alcune forme di crowdfunding possono comportare costi addizionali,
come i costi amministrativi che aumentano con il passare del tempo
oppure perché’ non si dispone di sufficienti capacita per trattare con i
nuovi investitori, fornire continui aggiornamenti sul progetto in corso.
E bene destinare il tempo sufficiente per la raccolta senza avere




troppa fretta nel concludere ed elaborare un piano che preveda un
margine d’errore e ritardi.

- II progetto di raccolta fondi non & senza costi, bisogna destinare
risorse finanziarie ed ore di lavoro prima, durante e dopo la
campagna.

- Vi sono costi di consulenza legale da sostenere e non vanno
sottovalutati. Occorre prepararsi non solo per difesa da eventuali
attacchi legali ma anche a dare risposte ai potenziali clienti che siano
ponderate onde evitare di cadere in errori legali.

- Non bisogna trascurare nulla, non essere superficiali perché’ un
errore oppure una insufficiente preparazione avra ripercussioni
negative sulla immagine e su quella del progetto o della iniziativa
imprenditoriale.

E Fondamentale fare ricerche con la massima attenzione.

E molto importante aver pienamente compreso il metodo del
crowdfunding prima di impegnarsi nella raccolta fondi in modo da
essere certi di poter offrire realmente quello che si promette.

- Divulgazione e requisiti legali: bisogna controllare sempre presso la
piattaforma e presso la autorita locale di supervisione quali documenti
bisogna fornire e quali sono i costi per ottemperare alla normativa
vigente.

Il rischio € quello di dover affrontar questioni complesse che
comportano costi notevoli, per violazione della legge.
Di solito le piattaforme offrono solo consigli legali generali.

- Problemi con la piattaforma. C’e il rischio di imbattersi in piattaforme
fraudolente per cui € importante scegliere piattaforme affermate e
rispettabili che hanno buona fama e non presentano indicazioni di
irregolarita. E buona prassi affidarsi alle piattaforme con sede legale
in paesi con adeguate leggi di tutela ai consumatori ed imprenditori.

- Diritti dei finanziatori ed investitori. Il pubblico di investitori & molto
ampio e potenzialmente diversificato per cui nascono diverse
esigenze. Se non si conoscono i diritti di un investitore, se non si
conoscono i meccanismi legali si possono incontrare problemi,
soprattutto nel caso del crowdfunding azionario (equity crowdfunding)




che comporta una certa perdita di controllo sulla propria impresa.
E sempre utile controllare in che modo la piattaforma puo aiutarvi e
qual e il suo ruolo.

Per rendere l'investimento attraente € meglio offrire alcuni diritti agli
investitori ed € necessario essere consapevoli delle responsabilita che
comporta per voi questo conferimento di diritti agli investitori.

Infine, i finanziatori possono decidere di rinunciare al progetto dopo
averlo finanziato, questo comporta problemi e contenziosi che vanno
studiati prima di iniziare la richiesta finanziamenti e vanno chiariti con
i clienti prima di ottenere il loro finanziamento.




I PRINCIPALI MODELLI
DI CROWDFUNDING




LENDING CROWDFUNDING
(peer to peer)

Questo modello di crowdfunding consente la raccolta di denaro tramite
una piattaforma web che poi andra ad erogare i fondi sotto forma di

prestito.
Il pubblico presta denaro a un‘impresa in base al presupposto che
questo verra ripagato con gli interessi.

E un tipo di finanziamento simile a quello bancario, ma differisce per
il fatto che si ottiene il prestito da un gran numero di investitori (da
decine, a volte centinaia di persone disposte a prestare).

Esistono piattaforme on line che fanno incontrare i clienti che prestano
danaro con gli imprenditori che lo richiedono.

Gli investitori in questo caso spesso fanno offerte segnalando il tasso
d’interesse al quale sarebbero disposti a prestare.
Gli imprenditori accettano quindi le offerte di prestito che presentano
il tasso d’interesse piu basso.

Nella piattaforma si stabiliscono le regole del prestito ed i tempi di
rimborso.

Normalmente la piattaforma esaminati i documenti, accetta di
sostenere la raccolta fondi. In questa fase vi e l'incontro on line della
domanda e della offerta, dove finanziatori chiedono un tasso di
interesse del prestito e gli imprenditori ne offrono un altro.

Raggiunto lo incontro tra domanda ed offerta inizia il finanziamento
che andra alla piattaforma che successivamente lo girera alla impresa.

Per ogni richiesta di prestito € fondamentale la estrema serieta ed
affidabilita della piattaforma crowdfunding poiché hanno il dovere di
tutelare gli interessi sia delle imprese sia degli investitori.

Importante € la profonda conoscenza da parte della impresa di ogni
aspetto della raccolta, delle regole della piattaforma e delle leggi del
paese che regolano i prestiti. Esse chiedono di norma i conti finanziari




ed i risultati economici delle imprese per valutarne la affidabilita nel
rimborso del prestito ai clienti.

I tempi della raccolta sono stabiliti dalla piattaforma ed alla scadenza
guesta si mettera in contatto con la impresa e trasferira ad essa i fondi
raccolti.

Successivamente la impresa dovra rimborsare il prestito ottenuto
mediante la piattaforma stessa.

I vantaggi di questa raccolta finanziaria sono:

- Maggiore flessibilita dei tassi d’interesse

- Ottenere un prestito dopo che una banca non aveva voluto
concederlo.

- La soglia minima del prestito € estremamente bassa, il che
incoraggia un ampio pubblico di prestatori a partecipare.

- Il prestito & rimborsato attraverso versamenti diretti alla
piattaforma che distribuisce quindi i vostri rimborsi ai prestatori.

Vi e anche una forma particolare di questo tipo di raccolta.

SONO I MODELLI DI CROWDFUNDING
IBRIDI

I privati investono in un titolo di debito emesso dall'impresa, come
ad esempio un’obbligazione.

Essi Offrono alle imprese I'opportunita di combinare elementi di piu
tipi di crowdfunding.

Ad esempio, le imprese possono condividere gli utili o i proventi
futuri con il pubblico in cambio di un ritorno sul finanziamento
effettuato in precedenza.

Il piu diffuso € il Crowdfunding con titoli di debito dove I privati
investono in un titolo di debito emesso dall’‘impresa, come ad
esempio un’‘obbligazione.

VA SOTTOLINEATO CHE IL PEER TO PEER, trattandosi di una norma
di intermediazione creditizia, I'attivita & sottoposta alle leggi statali sul
credito e alla vigilanza della Banca Centrale.




EQUITY CROWDFUNDING

L'equity crowdfunding consiste nella vendita di quote azionarie della
impresa a diversi soggetti, ovvero un finanziamento azionario.

Questa tipologia consente agli investitori, a fronte del finanziamento,
di ottenere la partecipazione alla compagine finanziaria dell'impresa
finanziata. In sostanza, l'investitore ottiene strumenti partecipativi al
capitale di rischio del progetto finanziato (ad esempio quote di societa
per azioni.) con il complesso di diritti patrimoniali e amministrativi che
ne derivano.

Esistono diverse forme di private equity, il venture capital e gli
investitori informali (angel) che svolgono da tempo un ruolo
importante nello sviluppo delle imprese.
La principale differenza tra l'equity crowdfunding e questi modelli
tradizionali di private equity € che invece di instaurare un rapporto tra
una impresa ed un singolo investitore esso e aperto a un‘ampia
gamma di investitori potenziali, alcuni dei quali potrebbero essere
anche attuali 0 futuri clienti.
L'equity crowdfunding in pratica fa incontrare le imprese con i
potenziali investitori informali tramite una piattaforma su internet.

Per la impresa € importante quanto capitale intende vendere e definire
il prezzo e il modo per ricompensare gli investitori.
I costi da sostenere per lanciare un finanziamento azionario attraverso
la piattaforma di crowdfunding sono di solito una commissione di
successo (success fee) e i costi di consulenza, legali o amministrativi
legati all’iniziativa. Il punto di forza di questo tipo di crowdfunding &
che molte persone possono partecipare all'investimento in modo da
avere un gran numero di comproprietari invece di pochi grandi
investitori.

Questa soluzione & di solito meno costosa che essere quotati in borsa.

Importante per la impresa € dimostrare che € matura per un
investimento e presentare un piano d’'impresa e previsioni finanziarie.
La impresa deve essere in grado di dimostrare il valore stimato della
stessa, la performance finanziaria, la quantita di azioni cedute ed il




motivo della cessione. E essenziale che raccontiate la storia della
impresa in modo avvincente con descrizioni facilmente comprensibili
del vostro prodotto o servizio e degli aspetti finanziari ed illustrare in
modo chiaro gli aspetti finanziari.

Anche qui e richiesto il controllo da parte della piattaforma di
crowdfunding di tutte le informazioni nonché la ottima comunicazione
e regole chiare e precise.

Vi sono importanti aspetti legali che comportano costi, come ad
esempio quelli per la divulgazione e i documenti legali, I'assemblea
generale annuale con gli azionisti, il trattamento dei diritti societari,
le relazioni annuali e le procedure decisionali.

Vi sono tutti gli adempimenti amministrativi e legali da sostenere per
I'ingresso dei nuovi soci e tutti i problemi conseguenziali alla gestione
degli stessi ed alle loro eventuali decisioni di uscire dalla societa.

Di solito gli azionisti hanno il diritto di voto sugli aspetti principali della
gestione aziendale, sull’emissione di nuove azioni, ecc. per cui va
preso in considerazione il fatto che una parte del controllo della
propria impresa sara ceduta a persone estranee ad essa.




REWARDS CROWDFUNDING

Questo tipo di crowdfunding prevede una proposta di un prodotto, un
servizio, una attivita culturale dove si richiede il pagamento di un
contributo monetario per poi ottenere una ricompensa/premio
stabilita da colui che richiede danaro; questa puo essere dello stesso
valore del contributo finanziario oppure anche di valore simbolico,
ossia inferiore alla donazione. I privati fanno una donazione in
danaro per un progetto (ma anche per una nuova attivita
imprenditoriale) un’attesa di ricevere in cambio del loro contributo una
ricompensa di carattere non finanziario come beni o servizi in una fase
successiva.

Puo trattarsi ad esempio di un ritorno economico sotto forma di una
somma di denaro o nel cosiddetto “pre selling" del prodotto/servizio
che si e scelto di finanziare, il quale puo essere ottenuto prima della
sua effettiva realizzazione sul mercato.

E una formula di crowdfunding molto utilizzata da giovani
imprenditori, specialmente nella INDUSTRIA CREATIVA, quando si
lanciano nuovi prodotti come libri, fumetti, videogiochi, album
musicali e cosi via.

L'esempio tipico e quello di un progetto o di un‘impresa che offrono
un servizio esclusivo (definita ricompensa) o un nuovo prodotto
(prevendita) in cambio di una anticipazione del prezzo da pagare o di
una donazione superiore ad esso. Questa forma di crowdfunding
consente alle imprese di partire con ordinativi gia in bilancio e con un
flusso di cassa assicurato e di raccogliere un pubblico prima ancora
del lancio di un prodotto. I finanziamenti ricevuti non devono essere
restituiti; dovete soltanto fornire il servizio o le merci promessi a meno
che non si raggiunge la soglia minima di raccolta prestabilita.
Per lo imprenditore gli ordinativi sono acquisiti prima del lancio di un
prodotto e la campagna di crowdfunding consente di costruire una
clientela allo stesso tempo in cui raccogliere i finanziamenti.

Il reward crowdfunding € una opzione molto popolare tra le startup e
gli imprenditori poiché consente di finanziare il lancio di nuove
imprese o di nuovi prodotti ed & particolarmente adatto a prodotti e
servizi.




REAL ESTATE
CROWDFUNDING

Il Crowdfunding immobiliare € una forma recente di raccolta fondi,
ancora poco diffusa nel mondo.

Esso altro non & che un modo per partecipare, attraverso diversi
canali, al finanziamento di case, scuole, residenze e cosi via.
Negli Stati Uniti ad esempio molti siti web di successo sono dedicati
esclusivamente a tale forma di finanziamento (Peer Street, Real
Crowd, Lending Hom, Patch of Land e cosi via), a testimonianza di
come, il sostegno dal basso dei progetti immobiliari potrebbe
rappresentare il futuro del settore delle costruzioni immobiliari.

In pratica, gli immobili vengono acquistati con piccoli investimenti,
messi a capitale nelle imprese richiedenti ed investiti nelle costruzioni
programmate dal progetto.




DONATION
CROWDFUNDING

In questa tipologia il cliente ovvero l'investitore/finanziatore dell'idea
o del progetto fa una donazione in denaro senza ricevere nulla in
cambio.

Si tratta di uno schema particolarmente adatto al finanziamento di
iniziative avente carattere sociale e civile, ad esempio quelle
promulgate da iniziative no profit, enti a scopo sociale e altre
associazioni che spingono la societa a collaborare con intento
caritatevole e filantropico.

Nei Crowdfunding per beneficenza i privati donano piccoli importi per
contribuire ai piu ampi obiettivi di finanziamento di un determinato
progetto caritativo senza ricevere nessuna compensazione finanziaria
o materiale.




CONCLUSIONI

Il crowdfunding € una nuova tecnologia che consente alle persone di
investire denaro in progetti con la speranza di guadagnare profitti nel
tempo.

Il crowdfunding viene utilizzato per raccogliere fondi per una vasta
gamma di scopi, tra cui lo sviluppo di nuove imprese, l'investimento
in startup e il sostegno a eventi culturali.

Conviene o non conviene ai giovani nuovi imprenditori finanziarsi con
la raccolta mediante il sistema della raccolta fondi e del finanziamento
collettivo?

Spesso la idea di veder realizzato il proprio sogno porta a compiere
passi avventati con pericolose ricadute economiche e personali.

Le regole che i giovani imprenditori dovrebbero seguire sono quelle
di tenere sempre in mente i seguenti rischi:

Non c’é€ nessuna garanzia che aggiungerete il vostro obiettivo e
spesso accade quanto segue:

- Sottostima dei costi

- La idea diventa di dominio pubblico

- Danno alla reputazione dovuti alla poca esperienza

- Problematiche legali

- Problemi con la piattaforma e con gli investitori

E’ meglio essere molto informati, parlare con altri imprenditori e con
consulenti onesti e preparati. E piu di ogni altra cosa, non pretendere

di trasferire i propri desideri sulla vita reale e non avere mai fretta
nel realizzare la propria impresa, prendersi sempre il tempo




necessario allo sviluppo delle iniziative ed avere la pazienza di
attendere i risultati.

E’ fondamentale sottolineare che il crowdfunding non € una soluzione
“magica” ed immediata.

Esso richiede tempo e non e adatto agli imprenditori che hanno
necessita urgenti di capitali.

Come qualsiasi attivita di impresa si richiede una notevole
preparazione in termini di concentrazione e di duro lavoro per
preparare le campagne di raccolta fondi, seguire |I'evolversi di esse e
adattare i cambiamenti e fornire ad una moltitudine di utenti supporto
ed informazioni costanti ed aggiornate.




CROWDFUNDING IN
KAZAKHSTAN

Il Kazakhstan & un paese con una ricca tradizione imprenditoriale.

Ci sono molte piattaforme di crowdfunding disponibili per aiutare le

startup a raccogliere fondi.

In Kazakistan, le piattaforme di crowdfunding funzionano in modo
leggermente diverso rispetto ad altre piattaforme di crowdfunding

occidentali.

La diffusione delle piattaforme di crowdfunding si € concentrata sugli
investimenti finanziari. Invece di impegnare denaro per una startup,

la tendenza e di investire in azioni della societa.

Quando l'azienda fa profitti, gli investitori ricevono azioni della societa

che valgono molto di piu del denaro investito.

Le piattaforme di crowdfunding piu popolari in Kazakistan provengono

dagli Stati Uniti e sono Indiegogo e Kickstarter.

Queste piattaforme consentono agli utenti di impegnare denaro o

azioni per sostenere una startup oppure un prodotto.

Kickstarter ¢ la piattaforma di crowdfunding piu popolare in

Kazakistan perché offre un'ampia gamma di opzioni di donazione e
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un'interfaccia user-friendly. E anche una delle piattaforme piu

conosciute al mondo.

WePeer € una nuova piattaforma di crowdfunding che sta crescendo
rapidamente in Kazakistan. E particolarmente popolare tra gli
imprenditori e le piccole imprese che vogliono raccogliere fondi senza
preoccuparsi della burocrazia delle piattaforme di crowdfunding
tradizionali. WePeer offre anche un'ampia gamma di opzioni di
donazione, tra cui percentuali e pagamenti, il che lo rende piu

flessibile rispetto ad altre piattaforme.

Indiegogo ¢ un'altra popolare piattaforma di crowdfunding in
Kazakistan. E perfetto per le piccole imprese che vogliono raccogliere
fondi rapidamente ma non hanno molti soldi da spendere. Indiegogo
offre anche un'ampia gamma di opzioni di donazione, tra cui
percentuali e pagamenti, il che lo rende piu flessibile rispetto ad altre

piattaforme.

I due tipi principali di impegni delle suddette piattaforme sono:

angel investment ed il seed investiment.

Angel investment & quando qualcuno che non ¢ legato all'azienda
fa una grande donazione che gli consente di diventare un investitore.
Seed investment ¢ quando qualcuno fa una piccola donazione che

gli permette di essere coinvolto nello sviluppo dell'azienda.

Ci sono molte altre piattaforme di crowdfunding disponibili in
Kazakistan, tra cui heeple per lo sviluppo e Kibo per l'innovazione

sociale.



https://fastercapital.com/content/Design-a-user-friendly-interface--The-Entrepreneur-s-Guide-to-Creating-a-User-Friendly-Interface.html
https://fastercapital.com/content/Raise-money-from-corporations-through-startup-funding.html
https://fastercapital.com/content/How-To-Raise-Funds-Quick-And-Easy-For-Your-Business-Startup.html
https://fastercapital.com/content/Auction-angel-investment--From-Seed-to-Angel--Funding-Your-Startup-Journey.html

Queste piattaforme consentono agli utenti di impegnare denaro o

azioni per sostenere diversi tipi di progetti.

Ci sono diversi problemi che gli investitori di startup devono affrontare
quando decidono di impegnare il proprio danaro in progetti di

crowdfunding in Kazakistan:

1) Il modello economico & poco conosciuto e non si sa bene come
funziona realmente il crowdfunding; questo puo creare confusione per
gli investitori che non capiscono esattamente cosa stanno facendo

quando creano un account su una piattaforma di crowdfunding.

2) Sulla piattaforma pud essere difficile trovare partner per |l

progetto;

3) Ci possono essere difficolta a comprendere bene i termini di ogni

campagna;
4) I progetti possono essere difficili da gestire;

5) GIli alti costi dei contributi alle piattaforme per sviluppare le

campagne;
6) Le ricompense potrebbero non valere l'investimento;
7) L'investimento in nuove tecnologie pud comportare dei rischi;

8) Le campagne di crowdfunding possono essere di breve durata e

quindi falliscono;

9) Ci puo essere poco ritorno sull'investimento a causa del cattivo
lavoro degli investitori in nuove startup che non gestiscono bene i

loro fondi;



https://fastercapital.com/content/PPC-ROI--Return-on-investment---Startup-Strategies--Boosting-ROI-with-PPC-Advertising.html
https://fastercapital.com/content/PPC-ROI--Return-on-investment---Startup-Strategies--Boosting-ROI-with-PPC-Advertising.html

10) Alcune startup hanno riscosso un ottimo successo nella raccolta
dei fondi attraverso il crowdfunding ma non hanno capito bene come

funzionava o non hanno dato seguito alle ricompense promesse,

creando sfiducia dei clienti verso il modello di crowdfunding.

Paolo Caputo

(naono kanyTo)
Innovative University of Eurasia (Kazakhstan)
Studio Caputo & P. Business and Development Economics (Italy)
Guida Foundation (Italy)



https://fastercapital.com/content/E-commerce-startup-success-stories-and-best-practices-From-Garage-to-Global--How-E-commerce-Startups-Found-Success.html
https://fastercapital.com/content/E-commerce-startup-success-stories-and-best-practices-From-Garage-to-Global--How-E-commerce-Startups-Found-Success.html
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BBOAHAA HACTDb

OTO pPYKOBOACTBO MNpeAHasHA4YeHO ANS CTYAEHTOB 3KOHOMUYECKUX
BY30B, HAUYMHaKLWMX MOMOAbIX MpeanpuHMMaTenen, npeactaBuTenen
Manoro 6usHeca M AenNOBOro MMpa B LIESIOM, B CreunanbHOn BEpCcum,
KOTOpY!0 s Hanucan Ans KasaxcTaHa.

OTO He CrNpaBOYHMK, @ MPOCTON TEKCT AN TEX, KTO XOYeT MOoSyuYuTb
NnepByO NMose3Hy MHDopMauunto 06 anbTepHATUBHbLIX TPAANLUUOHHOMY
6aHKy cnocobax dMHaHCUpOBaAHUA.

KHura copepXwuT COBETbl, KOTOpPble MNOMOryT BaM TMOHATb, Kak
paboTatoT Haubonee pacnpocTpaHeHHble BuWAbl KpayadaHAUHra,
MCMoNb3yeMble  ManbiMM U CpeaHMMU  NpeanpusaTMsaMm  un
KOMMep4yecKMMK cTapTanamu.

Ecnn Bbl CTONKHY/INCb C HEOBXOAMMOCTbIO (DMHAHCMPOBAHMS HOBOIO
npeanpuaTMs uMnan 6usHec-uaen, MNpPoM3BOACTBA WM CAblWanu o
KpayadaHANMHIEe N XOTUTE Yy3HaTb O HeM 60/blle, 3TO MpPOCTOoE
PYKOBO/ZICTBO MOXET OKA3aTbCs MOJSIE3HbIM.

B »ToM pykoBoacTBe B npocton ¢GopMe OnuUCbIBalOTCS OCHOBHbIE
Moaenun kKpayadaHauHra, npeAcrtaBfieHHble B HacTosiwee BpeMs Ha
MUPOBOM PpblHKe, 4TObbl AaTb uuTaTesno nepsBoe noJsie3Hoe
npeactaBneHme o6 3Ton MHHOBAUMOHHOM popMe PUHAHCUPOBAHUS.

KHura paccMaTtpuBaeT TeMy B LE/IOM U HE AaeT COBETOB MO BblbOpy
Be6-kpayadaHAMHIOBbIX MaTdopM, OCTaBNSS 3aMHTEPECOBAHHbIM
MuaM BO3MOXHOCTb NPOBECTM 06LLIMPHOE UCCef0BaHNE B MOMCKOBbIX
cucTeMax M OLEHUTb PasnMunsa Mexay pas/nyHbIMKU NnaTdpopmamu.

CnepyeT OTMeTUTb, UTO B 3TOW KHUre, NOMMMO TEM, OMMUCbIBAKOLLNX
KpayadaHAMHT B UENOoM, eCTb Hebonbwonm < <excursus>>,
NOCBSILLEeHHbIN KpayadaHanHry B KasaxcraHe, KOTOpbIM Bbl HangeTe
B NocneaHen rnaBe KHUru.




BBEAEHUE

<<Crowdfunding - A Smart guide for Small Business>> - 3To cneyunanbHas
Bepcums Ansa CTYAEHTOB YHuMBepcuTeTa, nocsBsweHHas WHHOBaLWMOHHOMY
EBpasnnckomy yHuBepcuteTy B ropoae lNasnogap B KaszaxctaHe n B LeOM
npeaHa3HayeHHass A9 BCEX CTYAEHTOB M npeanpuHMMATENen Masoro
busHeca, MHTEpPECYIOLWMXCA AaHHON TEMOW.

S paspabotan M Hanucan 3TO NPOCTOE B MCMNOSIb30BaHMW PYKOBOACTBO,
yTo6bl BHECTM HeboNnbwon WMHGPOPMALMOHHbLIA BK/aa B 3KOHOMUYECKYHO
AeATeNbHOCTb - KpayadaHAMHI, - KOTOopas BCe ele C/INWKOM HefooLeHeHa
C TOYKM 3pPEHMSA ee peanbHOro rnoTteHumana Ans NOAAEPXKM W CO34aHUS
ManbiX MNPeanpuaTUii UIM MHHOBAUMOHHbLIX CTapTanoB, 0cCO6eHHO BceX
npeanpuHMMATENbCKUX MHULMATUB, NpeasiaraemMmbiX MONOAbIMU NHOAbMMU.

KpayadaHanHr - He HoBas wmaesi. DTO OpraHM3oBaHHas Aenosas gopma
ncropmnyeckoro «WHIP-ROUND», nonynspHOro CNOHTAHHOrO0 MHCTPYMeHTa
ana cébopa Hebonbwnx (HUHAHCOBLIX CpeacCTB, KOTOPbIA MPUCYTCTBYET B
KynbType n UCTOPUU BCEX COLMaAnbHbIX COOOLWECTB N0 BCEMY MUPY.

Ncnonb3yss NOCCMBUNNCTCKUIA MeToh «y4dacCTHuUK-Habnwoaatenb», 9 BCeraa
Habnogan CNOHTAHHYO aKTUBHOCTL toAen B cbope AeHer Ha caMble pa3Hblie
Lennm BO BCex MecTax, roe s pabotan M 3KOHOMUCTOM, U NpodeccopoM.
B oTAnume OT CNOHTAHHbIX WX HapoAHbIX c6OpOB (PUHAHCOBLIX pPecypcos,
KpayadaHAMHI HaueneH Ha npeanpuHUMATENbCKYO AeATeNbHOCTb, Kak
NpOM3BOACTBEHHYIO, TAaK N CBA3@HHYIO C OKa3aHWEM YyCnyr.

OaHako BO MHOMMX CTpaHax, rae npouBeTaeT AenoBasi akKTUBHOCTb WU
3apOoOXAAaeTCs CKJIOHHOCTb K NpeanpuHUMaTenbCTBY, KpayadaHAWHE BCE eLle
MasioM3BECTEH nnu Mano NCMoNb3yeTcs.
MpUYMHBI HN3KOIO YPOBHS MCMONIb30BaHNS 3TON CUCTEMblI HPUHAHCMPOBAHUS
MHOIFOYMUC/IEHHbI M MOPOW CNOXHbl, U OHW CTAHYT NpeaMEeTOM ApYyromn
nybnmkaumm, uenb KOTOPOM - C OCTOPOXHOCTbO M 6e3 npeTeH3nn Ha
YHMBEpPCabHbIE KOHLEMNUWN - BbISBUTb MPUYMHbI U MPEAJSTIOXNTb BO3MOXHbIE
peLueHmns.

Llenb gaHHOro pykoBoACTBaA - NpeaoCTaBmUTb KpaTKytlo MHpopMauno U aatb
HECKO/IbKO KpaTKUX YKasaHWM TeM, KTO Xo4yeT npubnmautbCs K 3TOMU
WHTEPECHOW peanbHOCTHU.

MaoJszio KanyTo
30 Man 2024
Pavlodar, Kazakhstan
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HYTO TAKOE
KPAYOOAHAOAWNHI?

KpayadaHamHr - 3710 cnocob npuBneyeHms ageHer Ans
(dnHaHCKMpOBaHMA NPOeKToB, HeBONbLWMX MPOU3BOACTB, KYNbTYPHbIX
MepOnpuUaTUn N NpoaAYyKTOB (HanpuMmep, XyAOXeCTBEHHOW BbICTaBKMW,
BblNycka anibboMa neceH, BUAEOUTPbl), HOBOW NpeanpuyHUMATENIbCKOM
AeaTenbHOCTH nnu BJIOXEHMUS aeHer B aKuun.
OH TakXe MOXeT UCMOoSb30BaTbCA B (MUAAHTPOMNUYECKUX LEeNsax Wau
AN NoAAepXXKU FYMaHUTApPHbIX NMPOEKTOB, HO B LESIOM OH naeasnbHO
noaxoauT anst GUHAHCMPOBAHUSA MHHOBALMOHHBLIX KOMMaHWM wn start

up.

B uenom, aTo MHCTPYMEHT AN PUHAHCUPOBAHUSA MabIX NMPeAnpPUSTUA,
XOTS1 €r0 MOXXHO MCMOJ1b30BaTb M A5 6onee KpynHbIX NpeanpusiTUii.

OHa no3BonseT «cbopwmkam cpeacrts» cobmpaTb AEHbrM Yy MHOMMX
naen 4yepes KOMMAHWUKU, KOTOpble OpraHmM3yroT Takue cbopbl Ha
OHMTaH-NNaTgopmMax.

KoHuenTyasbHO 3TO He HOBOE OTKpbITME, Ha CcaMOM Jefnie 3TO
TpaAUUMOHHBLIM  cnocob  konnernanbHoro cbopa cpeacTB  Ha
Hebonbwne uenn, uctopndeckn nonynsapHboin « WHIP-ROUND>».

KomnbtoTepHsblie TexHonornn MHHOBATU3UPOBAJTN «WHIP-ROUND»,
co3gaB AMHAMWU4Hble CanlTbl M BO3MOXHOCTb cbopa peHer (mnu
ofobpeHna onpenesieHHbIX MNPOEKTOB) MPOCTbIM M MIHOBEHHbIM
cnocobom ansi MaccoBowm ayanTopun.

KpayadaHanHr n3 HOBOM KOHLUENUMM NpeBpaTuaCa B MUHHOBAUMOHHbIN
start-up, opraHmsaums cuctem m canmtos ana cbopa cpeacts - 3TO
OYeHb WHTepecCHbIn 6M3HeC, KOTOpbIM MNOCTOSHHO paclMpseTca WU
pa3BMBaeTCHa N0 BCEMY MUPY.




KpayadaHanHr 4awe BCero WCMob3yeTCs HauYMHawWuUMKU Wan
pa3BMBAOLWMMNCA KOMMNAHMSAMWU ANA MNOSyYeHUS anbTepHATUBHOMO
dpvHaHcnpoBaHuA.

OTO MHHOBAUWMOHHbBIA M NONYAAPHbIA CNOCO6 HAUTU AEHbIM Ha HOBblE
NPOEKTbl, MPeaAnpUHUMATENbCKYIO AEATENbHOCTb MM busHec-naewu.
Cnna oHnamH-coobuwectBa - MoNe3Hbin MHCTPYMEHT ANs NONy4YeHus
NONEe3HbIX 3HAHUMN O PbIHKE N BbiX0A4a HAa HOBbIX KJIMEHTOB.




KAK PABOTAET
KPAYOOAHOWHT

KpayadananHrosble nnatdopMmbl - 3T0 Beb6-canTbl, obecneumsatowme
CBSA3b MeXAay TeMun, KTo cobmnpaeT cpeactea (UweT pUHaHCMpOBaHue),
n LLUMPOKOM ayamTopumen («Tonnon»).
C nomMmowbi KpayadaHAWHIOBbIX MNIaToOpM  MOXHO  AenaTb
npeonoXeHns W npueBnekatb @GUHaAHCMpOBaAHME UM MPOCTbie
¢dunHaHcoBble ob6s3aTenbCTBa.

daHapansepbl, Te, KTO wuweT duHaHCMpoBaHue, o06bl4HO nNaTaT
NpoUEHT WIN  UKCUPOBAHHYIO KOMUCCUIO KpayAdaHAWHIOBbIM
nnatpopmam, ecnanm KamnaHumsa no cbopy cpeacts oOKa3blBaeTcCs
yCMNeLHOW.

Ans aTon ycnyrmn kpayadaHaMHIOBble canTbl NpeanaratoT 6e3o0nacHbIn
(6e3 Pp1HaHCOBbIX N MOLWEHHUYECKUX PUCKOB) N YAObOHbIN CepBUC.

CyLwecTByIOT pasfinyHble cnocobbl cbopa cpeacTs, pas/indHbie BUAbI
onslatel 3a c4yeT Beb-nnatdopmbl. KpayadaHAMHIOBble KOMMAHUMU
paboTaloT Mo KpUTeputo MaccoBOro pbiHka 1 rno metoay <<BCE WU
HUYEIO>>. Ecnn roBopmnTb KOHKPETHO, TO MNoc/se rnogadn 3assBKM Ha
dnHaHCMpoBaHMe (npoekTa, HOBOW KOMNaHun, HOBOIO
npoAaykta/ycnyru v T.4.), €CiM B 3apaHee OroBopeHHble Cpoku byaer
AOCTUrHyTa (MM nMpeBbllleHa) CyMMa, YKa3aHHad B KadecTBe
«UEJIN», TO AeHbrn 6yayT nosy4yeHbl, B NPOTUBHOM Clly4yae KaXkAbln
KOHKPETHbIN MWHBECTOp  MNOJy4YUT  CBOWM nnatex  obpaTHo.
OTO rapaHTUpyeT, YTO CTOPOHHUKWN He NOHeCcyT (PMHAHCOBbLIX MOTeEpb,
ecnn cbop cpencTB OKaXeTCH HeyAauHbIM.

KpayadaHAMHI  TakKXe NOoMOraetr  noayuYuTb  Apyrne  ¢opmbl
dUHAHCUPOBAHUA, KpoMe JINYHOro n 6aHKOBCKOro.
OH TakXXe noJsie3eH npu rnomcke AonoaHUTENbHOro GUHAHCMPOBAHUSA Y
ApYrux TUNOB WMHBECTOPOB, MOMUMO 6aHKOB (HampuMep, BEHYYPHbIX
¢dOHAOB, WHBECTOPOB-MELIEHATOB), MOCKOJIbKY BJ/IOXXEHUS B Ball
6u3HeC MoryT nokasaTbCs MM MeHee PUCKOBAHHbIMWU UIN Bbl MOXETE
NONY4YnTb nyduwune yCnoBwus.




OONOJTHUTEJTbHbIE
NMPEVMYLLECTBA
KPAYOOAHOAWNHIA

KpayadaHAWMHE ~ MOXET NpeasioXXUTb He  TOAbKO  (dUHAHCOBbLIE
npenMyulleCTBa.

OH obecneumBaeT AocTyn K 60NbWIOMY KONMYECTBY NHOAEN, KOTOpPblE
MOryT 6bITb 3aMHTEpecoBaHbl B BalleM rnpoekte nin bmusHece n MoryTt
NpeanoXxuTb nosiesHble 3HaHUA n MHdOpMaUUIO.
KpayadaHanHr noasepraet 6usHec-nagew UCNbITaHUIO, nNpeanaras -
OAHOBpPEMEHHO Cco cbOpOM CpeAacCTB - LWAHC NPOTEeCTUPOBATb ee C HY/S
nepeg MacCcoBOM ayanTopuen.

Hanpumep, Bbl MOXeTe y3HaTb, pa3gensitoT v Apyrve Bepy B Ball
NpoekT unm 6usHec-maerwd M OUEHMBAKT JIM OHU €ero UEeHHOCTb.
Ecnu Tak, MHOrmMe rotoBbl BHECTM CBOWM (DMHAHCOBbLIN BKNad, 3HAYUT,
PbIHOK 0406psieT U MO3UTUBHO pearupyer.

|_|O3TOMy OH ABNn4eTcd MOWHbIM MapKeTUHroeblM MHCTPYMEHTOM.

KpayadaHanHr - 310 3ddeKkTuBHbIN Ccrnocob npeacraBuTb HOBbLIN
NPOAYKT, HOBOE MpeanpusaTtue WM ero pacwmpeHue, obpauwasch
HENoOCPeACTBEHHO K NHOASAM, MNOTEHUWaNbHbIM KIMEHTaM, OCOBEeHHO
Koraa Bbl XOTUTE Bbi3BaTb MHTEpPEC elle A0 TOro, Kak npoaykT ébyaer
3anyueH B Npon3BoACTBO.

Cwuna 3aK/1lo4aeTcs B TOM, YTO CUCTEMA MO3BOJIIET OXBATUTb OFPOMHYIO
ayAUTOPUIO NIIOAEN, HEKOTOPbIE U3 KOTOPbIX MOryT obsiagatb LEHHbIM
OMNbITOM n 3HaHUSAMMN.
B uenoM, kpayadaHAMHI NO3BOJSAET NOJYYUTb LIEHHYIO 06paTHYIO
CBsA3b C PbIHKOM npu HYJ1EBbIX 3aTpaTax.




PUCKW
KPAYOAOAHONHTA

KpayadaHanHI nMeeT HEeCKOJIbKO MOTEHLUMANbHbIX PUCKOB, O KOTOPbIX
Bbl DOKHbI 3HaTb.
- HeT HWKakoli rapaHTum, 4To uenb byaeT AOCTUrHyTa, B OCHOBE ee
NeXnNT PUCK Heyaauu.

Ecnm uenb no cbopy cpeactB He 6yaetr AOCTUrHyTa, AE€HbLMU,
cobpaHHble B xo4e Baller KaMnaHuu, NpMaeTcs BepHYTb NHBECTOpPaM.
Jlydwe Bcero TwaTenbHO NpoaHann3mpoBaTb BCE BO3MOXHbIE Crocobbl
obecneyeHns ycnexa KaMnaHum no cbopy cpeacTs.
Bonee Toro, B cnyyae Heyaaum Hy>XHO noaymaTb, CTOUT An npoboBaTb
eule pas; HeKoTopble W3 CaMblX YCNELWHbIX npeanpuHUMaTenen
npoboBann HECKONbKO pa3, npexae 4YeM Hawau pelweHue u,
COOTBETCTBEHHO, (PMHAHCMPOBAHME.

- OCHOBHOWM pUCK 3aka4YaeTcs B TOM, YTO HOBas naes, NPoeKT Uam
NPOAYKT, nNpeacTaBfieHHble Ha  Beb6-nnatdopme, CTaHOBATCA
OOCTOSiHMEM 06LLEeCTBEHHOCTMH.
HoBble naen, pacnpocTtpaHsemble B CETU, CTAHOBATCS BUAMMbIMU A5
MHOIMX NOAEN, U eCTb PUCK, UYTO KTO-TO CKOMUpYeT npeasioxeHue.
Xopowasa kpayadaHanHrosas nnatdopMa A[O/MHKHA NpeaocTaBnsaATb
KOHCY/IbTauMu Mo 3awuTe npaB MHTEN/IeKTyaslbHONW COBCTBEHHOCTMU
Nnu HOBbIX naen NPOEKTOB.
Bbino 6bI Nosie3HO 3anaTeHToBaTb MPOEKTbI/MPOAYKTbI, Npexae 4yem
pa3MellaTb UX Ha nnatdopmMax ans cbopa cpeacTs.

- [loroBOpHblE NOSIOXKEHUS MexXAy KpayadaHAMHIoBOW NAaTdopMon um
KJIMEHTOM AO/IKHbI YETKO onpeaensaTb npasa M 0693aHHOCTM CTOPOH B
cnyyae, ecam uenb cbopa cpeactB He 6yaer  AOCTUrHyTa.
- He cTouT HepooueHMBaTb BPEMSA W pecypcCbl, CBS3aHHble C
KpayadaHaNHIOM. Hekotopble @¢opMbl KpayadaHaMHra MoryT
noesieyb 3a cobonm  OOMOSIHUTENbHbIE  pacxodbl, Hanpumep,
aAMUHUNCTPATUBHbIE pacXoAbl, KOTOPblE YBEIMYNBAKOTCHA CO BPEMEHEM,
WAW MOTOMY, YTO Y BaC HET AOCTAaTOYHOro noteHumana ans pabotbl C
HOBbIMW MHBECTOpaMu, NpeaoCTaB/ieHNs NOCTOSIHHOM MHpOopMauun o




TEeKyLLEM npoekTe.
Xopowo 6bl BblAENUTb AOCTAaTOYHO BPEMEHU Ha CHOpbl, HE CAMLUKOM
TOpONsACb, U COCTAaBUTb MJIaH C YYETOM MOrpeLHOCTEN U BO3MOXHbIX
3a4epxeK.

- MpoekT no cbopy cpeacrts He obxoautcs 6e3 3atpaT, PUHAHCOBbIE
pPEeCYypCbl U YesI0OBEKO-4YacChbl AO/KHbI ObITb BblAENEHBLI 10, BO BPEMSA U
nocne npoBeaeHus KaMnaHuu.

- Mpuxoautcs HecTU cyaebHble WU3AEPXKU, U UX HEe CTouT
HeaooueHnBaTb. HyXHO 6biTb FOTOBbIM HE TO/IbKO 3aliMLiaTbCs OT
IOPUANYECKMX HaMalok, HO W [AaBaTb MNpPOAYMaHHbIE OTBETHI
NOTEeHUMANbHbIM KJIMEHTaM, YTobbl He NonacTb BNpPOCaK.

- He ynyckanTte Huyero ns Buay, He 6yabTe NOBEPXHOCTHbI, MOTOMY
YTO oWnbKa NNK HeaOCTaTOYHAs NOAroTOBKAa HEraTMBHO OTPa3ATCH Ha
NUMUIXKE N UMUAXKE NMPOeKTa N busHec-npeanpusaTms.

BaxxHo npoBecCTun TLWaTeNbHOE nccneagoBaHMe.

OueHb BaXHO MOJSIHOCTbIO M3YUYUTb MeToh KpayAdaHAuHra, npexae
yeMm npuctynaTtb K cbopy cpeacTts, UTobbl 6bITb YBEPEHHBIM B TOM, UYTO
Bbl AE€NCTBUTENIbHO CMOXETEe BbINMO/IHUTbL TO, YTO obellaeTe.

- PackpblTne wuHdpopMauumm wn wpuandeckne TpeboBaHus: Bceraa
YTOYHSANTE Yy NAaTPoOpMbl M MECTHOr0 HaA30pHOro OpraHa, Kakue
AOKYMEHTbl Bbl [AOJ/DKHbl MNpeaoCTaBMTb M KAaKOBbl 3aTpaTbl A4
cobniogeHns 3akoHa.

PUCK 3aK/touaeTcs B TOM, UTO M3-3a HapYLUEHUS 3aKOHa BaM NMpuaETCS
pelaTb CMOXHble BOMPOChI, Tpebylme 3HAYNTENbHbIX 3aTpar.
O6blyHO nnaTdopMbl _NpeasaratoT  TOJAbkKO obuwine tpuandeckue
KOHCY/IbTaLIUW.

- [pobnembl ¢ nnatdopmon. CywecTtByeT PUCK CTONKHYTbCS C
MOLEHHNYeCKuMn  nnatdopmamm, MO3TOMY BaXHO BblbmpaTtb
NpoBepeHHble N aBTOPUTETHbIE NMAaT(POPMbl C XOpOLUEN pernyTaunen mn
OTCYTCTBMEM NPU3HAKOB HapyLleHnin. PekoMeHAyeTCs nosaraTbCs Ha
nnaTdopmbl, WTaAb-KBAPTUPbI KOTOPbIX PacCrosioXeHbl B CTpaHax C
afeKBaTHbIMM  3aKOHaMM O 3awuTe npaB notpebutenen wu
npeanpuHuUMaTenemn.

- NpaBa KPeaAUTOPOB N MHBECTOPOB. AyAUTOPUS MHBECTOPOB OYEHb
BeNIMKa M NoTeHunas bHO pa3HoobpasHa, No3TOMY BO3HMKAOT
passinyHble NnoTpebHocTn. Ecnn He 3HaTb NpaB MHBeECTOpa, He




pa3bupaTbCs B NpaBOBbIX MEXAHU3MaX, MOXHO CTOJSIKHYTbCS C
npobnemammn, ocobeHHO B cnydyae KpayadaHAWHra, KOTOpbI BAeYeT
3a cobon onpeaeneHHy NoTepro KOHTPOAS Haa CO6CTBEHHOM
KOMMaHnewn.

Bceraa nonesHo NpoBepUTb, Kak naatdopMa MOXET BaM NOMOYb U
KaKoBa €€ poJib.

YT06bl CcaenaTtb MHBECTUPOBAHME NpPUBAEKATENbHbIM, flydlle BCEro
NnpenocTaBuUTb MHBECTOpAM oOrnpeaesieHHble npaBa, W Bbl AOJIKHbI
3HaTb, Kakne o0653aHHOCTM BNe4yeT 3a cobon npepnocTaBneHne npas
NHBEcCTopa.

HakoHel, KpeauTopbl MOryT peLlmnTb 0TKa3aTbCA OT NpoeKTa Nnocne ero
(pUHaAHCHMpPOBaAHMSA, 4UTO NPUBOANT K BO3HMKHOBEHUIO npobnem un
CNopoB, KOTOpble He0b6X0AMMO M3YUMUTb A0 Havasna nogaym 3adBKWU Ha
duHaHCMpoBaHMe M YTOUHUTL Y KJIMEHTOB [0 NoJy4vyeHus
dpuHaHcnpoBaHus.




OCHOBHbIE MOAEJI
KPAYOAOAHOUHT A




KPAYOADAHOWHI -
KPEOUTOBAHME
(peer-to-peer)

OTa Moaenb KpayadaHaMHra rno3BosisieT cobupaTb AeHbrn yepes Beb6-
nnaTdopmy, KOTopas 3aTeM BblAAET UX B AOT.

OO6LLEeCcTBEHHOCTb NPeAoCTaBNSAEeT KOMMaHWM AeHbrM B A0,
npepnonaras, Yto oHW 6yayT BO3BpaLLEeHbl C NPOLEHTaMMU.

JTo0 BUA  (PUHAHCMpOBaHUSA, MNOAOOHbIM  H6AaHKOBCKOMY,  HO
OT/IMYAOLWMINCA TEM, YTO Bbl MONyHaeTe KpeamuT OT MHOMMX MHBECTOPOB
(OT [pecsATKOB, a MHOrga WM COTeH fAden, roToBbiX MNpeaocTaBuTb
KpeauT). CywecTBYOT OHNaMH-NNaTdOpMbl, KOTOpble CBOAAT
KJIMEHTOB, AalOWMX AEHbIM B AOAr, C NpeanpuHMMaTENsiMu, KOTopble
nx 3anpawuBatoT. WHBeCTOopbl B 3TOM Cny4yae 4acTto JAenakoT
npennoXXeHusi, ykKasbiBasi MPOLEHTHYK CTaBKy, MNoA4 KOTOPYK OHMU
rOTOBbl NpefoCTaBUTb KpeauT.

MpeanpuHuUMaTenn MNpUHUMAKOT NpeanoXeHnss C CaMOM  HU3KOMU
NPOLEHTHOW CTaBKOW.

[MpaBunna KpeaAnToBaHMS YCTAaHABAMBAKTCA C NOMOLWbLIO NAaTHOPMBbI.

O6bI4HO nnatdopMa paccMaTpuMBaeT AOKYMEHTbl W COrnawaercs
noaaepxaTtb cbop cpeacTs.

Ha >ToM 3Tane npoucxoAuT OHIAMH-COMoCTaBNeHne cnpoca MU
NpeasioXXeHNs, Koraa KpeauTopbl 3anpalinBatoT OAHY MPOLEHTHYIO
CTaBKYy MO KpeauTy, a npeanpuHUMaTeNnu npeanarawT Apyryto.

Kak TONMbKO AOCTUraeTcsl COOTBETCTBME MeXAay CnpocoM ¢
NpeanoXXeHNeM, HaumHaeTcs (pUHaAHCUMpOBaHWE, KOTOpoe MocTynaeT
Ha nnaTtdopMy, a Ta NepeaaeT ero KOMMNaHum.

ANna KaXkaon 3asBKM Ha NMoslydyeHmne 3arma KpanHe BaXKHa CeEpbe3HOCTb
M HaAEeXHOCTb KpayadaHAMHroBon nnatdopMbl, KoTopasa obs3aHa
3aWmMwaTb MHTEPEChl KaK KOMMNaHW, Tak U MHBECTOPOB.

BaxHO, u4TObObl KOMMAHWA [AOCKOHANbHO 3Hana BCE aCMeKThbl
KONMNEKUMOHUPOBaHUA, npaBuia naaTtdopMbl M 3aKoHbl CTpaHbl O




KpeauToBaHUMN.

Mnatdopmbl 06bIMHO 3anpawunBardT (QMUHAHCOBYKD OTYETHOCTb U
OoT4YeTbl 0 4OX0A4aX KOMMNAHUN, YTObbl OLUEeHUTb UX HAAEXHOCTb C TOYKMU
3peHus BO3BpaTa 3a1MoB KNIMeHTaM.
Cpoku cbopa yctaHaBimMBatoTCca NnatdopMon, N Korga OHM UCTEKALOT,
nnatopma CBA3bIBAETCH C KOMNAaHWEN U nepeBoauT el cobpaHHble
cpencTaa.

Brnocneacrtenm  kKoMnaHusa  go/mkHa  6bygeTr  noracutb  KpeauT,
NONYYEHHbIN yepes camy nnatdopmy.
Mpenmywectsa 3ToM GUMHAHCOBOW KOMNEKUMM 3aKIo4valTcs B
cneayrouwemM:

- bonbwasa rMbkKoCTb NPOLEHTHbIX CTAaBOK

- BO3MOXXHOCTb NONYYNTb KpeauT Nnocne Toro, Kak 6aHk
OTKasa/jl B ero Bblgave.

- MMHUManbHbIW NMOPOr KpeanToBaHMS KpanHe HU30K, YTO
CcnocobCcTBYET NPUBIEYEHUNIO LLMPOKOW ayaAUTOPUMN KPeanTopoB.
- MNMoraweHne KpeanTa OCyLLEeCTBASETCA NYTEM NPSAMbIX
nnatexewn Ha nnatdopMy, KoTopas 3aTeM pacnpeaensieT Bawun
BbINAaTbl MEXAY KpeanTopamu.

CywjecTByer Tak>xe ocobasi popma 3Toro tuna céopa.

TMMbBPUAHbBIE MOAEJIN KPAYAGAHOUHIA

dunsnyeckne nmua MHBECTUPYIOT B AOJIFOBYIO LieHHYI0 bymMmary,
BbINYLWEHHYIO KOMMNaHWeW, HanpuMep, B obaurauumto.

OHM [aloT KOMMAHUAM BO3MOXHOCTb COUYETATb 3NIEMEHTbl HECKOTbKUX
BUAOB KpayadaHANHIa.

HanpuMep, KOMNaHUK MOryT AeNINTbCA C 06 EeCTBEHHOCTbo byayuwen
NpubbINBIO N BblpY4KOM B 0OMEH Ha BO3BpaT paHee
npeaocTaB/IEHHOro MPMHAHCUPOBAHMUS.

Hanbonee pacnpocTpaHeEHHbIM SABNSETCS A4ONTOBOW KpayadaHAUHT,
Koraa 4yacTHble nMua MHBECTUPYIOT B AONTOBYIO LEHHYO Bymary,
BbINYLWEHHYO KOMNAaHWen, Hanpumep obnmrauuio.

PEER TO PEER sBnseTcs npaBuU/IOM KpeaAUTHOro nocpegHuyecTsa, u
3Ta AeATeNbHOCTb peryampyeTcs rocyfapCTrBeHHbIM KpeaAuTHbIM
3aKOHOA4ATeNbCTBOM M HAA30pOM LleHTpanbHOro 6aHka.




OOJIEBOU KPAYA®AHOVHI

Joneson KpayadaHAVHI 3aK/4YaeTcs B rnpojaxe akuun KoMnaHuum
pa3NMYHbLIM MLaM, TO eCTb B A40/1eBOM (DMHAHCMPOBAHUMN.

OTOT BWA NO3BONSIET MHBeCcTopaM B 06MeH Ha duHaHCMpoBaHue
NOAYYNTb 400 B PUHAHCOBOM CTPYKTYpe (PUHAHCUPYEMON KOMMAHUN.
NHBecTop nonyyaeT Ao0seBble MHCTPYMEHTbl B PMCKOBOM KanuTasne
duHaHCcupyeMoro npoekta (Hanpumep, aKuMM  aKUMOHEPHbIX
obwecTtB) C BblTeKawLWMUM M3 3TOro HAabopoM MATPUMOHMANBHbLIX W
AAMUHUCTPATUBHbIX NpaB.

CylwecTByloT  pasfiuyHble  (HOpMbl MPSMbIX,  BEHYYPHbIX W
HedopManbHbIX (aHresibCKMX) WHBECTOPOB, KOTOpble YXe AaBHO
MrpatoT BaXHYO pofnb B pa3smntuun busHeca.

OcHOBHOE oOTInuyMe KpayadaHAWMHra OT TpPaAMUMOHHBIX MoAenewn
NPSIMbIX MWHBECTULMIN 3aK/Il04aeTCs B TOM, YTO BMECTO YCTaHOBJIEHMUS
OTHOLLEHUA MeXAy KOMMaHMen M OAHMM MHBECTOPOM, OH OTKPbIT ANS
LLUMPOKOrO Kpyra NoTEHUMANbHbIX NHBECTOPOB, HEKOTOPbIE U3 KOTOPbIX
TakXXe MOryT 6bITb HbIHELWHUMWN UK ByayLIMMN KNTMEHTAMMU.

Mo cyTn, kpayAdaHAMHI Ha OCHOBE aKLUMOHEpHOro KanuTana
obecneuymBaeT CBSA3b KOMMAHUN C NOTEHUMANbHbIMU HedOpManbHbIMU
MHBECTOPaMN Yepe3 MHTEpPHeT-NnaTdopmy.

KoMnaHnn BaxkHO onpeaennTb, Kakon ob6beM KanuTana oHa HaMepeHa
npoaaTb M Kak BO3HArpagmnTb MHBECTOPOB.

Pacxoabl, CBSI3aHHbIe C 3aMyCcKOM A0/s1eBOro oMHaAHCMpOBaHUS yepes
KpayadaHamHrosyto niatdopMy, ob6bIYHO BKAOYALOT B cebq nnaTty 3a
yCrnex M KOHCYJ/IbTauMOHHbIe, lopuanyeckme nnn agMMHUCTPATUBHbIE
pacxoabl, CBSI3aHHble C 3TOMN MHULNATUBOMN.
MpenmMyLwecTBo 3TOro TMna KpayadaHamMHra 3aka4daeTcs B TOM, 4YTO
B MHBECTULMAX MOryT y4acTBOBaTb MHOrMe nwau, Tak 4YTO BMECTO
HECKOJIbKUX  KPYMHbIX  MHBECTOPOB  MNOSBASETCS  MHOXECTBO
coBnagenbueB. Takoe peweHne o06blYHO 06XOAUTCHA AelleBne, 4YeM
pasMeleHne Ha doHaoBOM bupxe.




Ba>kHO, 4Tobbl KOMMaHUSA NPOAEMOHCTPUpPOBAana, YTO OHa co3pesa an4
MHBECTUUMNIN, U NpeacTasmna busHec-nnaH n GUHaHCOBbIE NMPOrHO3bI.

KoMnaHus [0o/kHa 6biTb B COCTOSSHUM MPOAEMOHCTPUPOBATH CBOMO
OLLEHOYHYI CTOMMOCTb, (WHAHCOBbLIE MOKasaTenu, KOINYeCTBO
NPOAAHHbIX aKUWIA U MPUUYMHY NPoaaXHU.

O4yeHb BaXHO, 4TO6bI Bbl Yyb6eAUTENIbHO paccKasann WUCTOpPUI
KOMMaHUM C MOHATHLIMKU ONUCAaHUAMM Ballero NpoayKTa Uan ycnyru u
(bMHaAHCOBbLIX ACNEeKTOB W YeTKO MNPOUIIIOCTPUpoBanM ¢uHaHCoBbIE
aCreKThl.

340ecb TakXe HeobXoAMM KOHTPO/b CO CTOPOHbI KpayAdaHAWHIOBOW
nnaTtdopMmbl 3a BCer MHMOpMaUUEN, a TakXkKe OTIMYHAA KOMMYHUKaUKUS
N YeTKMe U siCHble npaBuna.

CyLLecTBYIOT BaXHble topuaMyeckme acnekTbl, KOTOpble BIEKYT 3a
cobou pacxoabl, HaNnpuUMep, Ha packpbiTMe MHpopMaUnUKn N NOAroTOBKY
lopuanyeckmx OOKYMEHTOB, NpoBeAeHue exerogHoro obuwero
cobpaHunsg akumoHepos, 06paboTKy KOpNopaTUBHbLIX MpaB, NOArOTOBKY
eXeroAHblX OTYETOB M Npouenypbl NPUHATUS PeLUeHNA.

HeobxoaMMo npeanpuHATb BCE aAMUHUCTPATUBHbIE U HOpUaAMYECKne
lwaru Ans BCTYMJIEHUS HOBbIX aKUMOHEPOB W BCe BbiTeKawolune us
3TOro npobnembl YNpaB/eHNUS UMU U UX BO3MOXHbIMU PELUEHUSAMU O
BbIXO/l€ U3 KOMMaHUN.

AKUMOHepbl 06bIYHO MMEKT MNpaBO rosioca No OCHOBHbLIM BOMpOCaM
ynpaBfieHNsT KOMMaHMEW, BbliNyCKa HOBbIX akuui u T. 4., NO3TOMY
HeobX0AMMO YUYUTbIBATb, YTO YaCTb KOHTPO/SIS Had CBOEN KOMMAHUEN
oyaet nepeaaHa NMOCTOPOHHUM nmuam.




KPAYOAPAHOWUHI -
BO3SHAINPAXXAEHWUE

OTOT TMN KpayadaHavHra npegnonaraeT npeasoxeHne npoaykTa,
YCAYru WM  KYNbTYPHOW AeaATeNbHOCTW, raAe AeHeXHbIW Bkiag
3anpawmBaeTcs ans NoNy4YeHuns BO3HarpaxaeHusi/npusa,
onpenenseMoro NLOM, 3anpawmearoLwmm AEHbIN; 3TO
BO3HarpaxaeHme MoxeT OblTb TOW e CTOMMOCTU, YTO U (PUHAHCOBbLIN
BKAa4, WM [daxe CUMBOSIMYECKOWM CTOMMOCTU, T.€. HUXe, 4eM
noXxepTBoBaHMe.

KnneHTbl AenatoT AeHeXHble MoXXepTBOBaHMS Ha NpoeKkT (HO TakxXe u
Ha HOBbIN BUA AEATENbHOCTM), pacCymnTbiBas nosiydyntb B O6MeH Ha
CBOW BKNa4 He(pMHaHCOBOE BO3HarpaxaeHue, Harnpumep, ToBapbl NN
yCnyrv Ha 6onee NO34HEM 3Tane.
OTO MoXeT OblTb, HanpuMmep, 3KOHOMMYecKass oTAa4vya B Buae
AEHEXHOM CYMMbl WM  TaK  Ha3blBaeMass  «npeanpoja)xa»
NpoAyKTa/yCcnyru, KOTOPYK 4esioBeK pewunn npoduHaHCUpoBaTb, WU
KOTOpas MOXeT 6bITb NoNyyeHa A0 ero akTMYecKon peanmsaumm Ha
PbIHKE.

JTa dopMmyna kKpayadaHAMHra WMPOKO WCNOSb3YeTCa MOJI04bIMU
npeanpvHMMaTensamm, ocobeHHo B KPEATUBHOW WHAYCTPUW, npw
3arnycKe HOBbIX MPOAYKTOB, TakUX KakK KHWUMM, KOMUKCbl, BUAEOUTPbl,
My3blKasibHble anbboMbl U Tak aganee.

CaMbli pacnpoCTpaHeHHbIM NpUMep - Korga MpoeKkT MM KOMMaHUS
npeanaraeTt 3KCK/TH3UBHYO ycnyry (Tak Ha3blBaeMoe
BO3HarpaxjeHume) unam HoBbIM NpoAyKT (npeanpoga)a) B 0bMeH Ha
aBaHC NO UeHe, KoTopasa 6yaeT yrnsadeHa, uan noxeprtBoBaHMe CBepX
Hee. Takasa dopMa KpayadaHaMHra MNO3BOJSIAET KOMMAHMAM HadaTb
paboTy C y)Xe MMeLWMMNCA 3aKa3aMn N rapaHTUPOBAHHbLIM AEHEXHbIM
NOTOKOM, a TakxXe cobpaTb ayaAuTOpuIO ele A0 3anycka NpoaykTa.
MonyyeHHble cpeacTBa He HYXXHO BO3BpalaTtb; Bbl AO/KHbI JULWb
npefocTaBuUTb Ob6ellaHHYy yCniyry wiau ToBap, ecnim He AO0CTUrHeTe
3apaHee YCT@HOBIEHHOIO MUHMMaNbHOIo nopora cbopa.
Onsa npeanpuHnMaTtens 3akasbl NpMobpeTaroTcs A0 3anycka NpoayKTa,
a KpayadaHaMHroBasi KaMnaHuA No3BoasieT co34aTb KIMEHTCKYO 6a3sy
OAHOBPEMEHHO C npuBneYeHnem dburHaHcnpoBaHus.




KpayadaHanHr-Bo3Harpa)xaeHme- odeHb NonynsipHbii BapuaHT cpeau
CTapTanoB W npeanpuHuUMaTenein, MNOCKOAbKY OH M03BOAsET
(pnHaHCcMpoBaTb 3anyCcK HOBbIX KOMMAaHUA MM NPOAYKTOB U 0COBEHHO
noaxoAuT A/ NPOAYKTOB M yCNyr.




KPAYOAPAHOWUHI -
HEABMWYXNMOCTD

KpayadaHanHr B chepe HeABMXKMMOCTU — 3TO HegaBHAA popma cbopa
CpeacTB, KOTOpas NokKa elle pefKo BCTpevaeTcs B Mupe.

OTO He 4YTO MHOe, KakK cnocob yyacTus yepes pas/inyHble KaHasbl B
dMHaAHCMpPOBaAHMM AOMOB, LLWKOJ, pe3naeHUMIA N TaK aanee.

B CLWUA, Hanpumep, MHOrme YycrewHble CalTbl MNOCBSLLEHDI
UCKNIOYNTENBHO 3TOM dopMe duHaHcupoBaHus (Peer Street, Real
Crowd, Lending Hom, Patch of Land n Tak ganee), cBuaeTenbCcTByS O
TOM, 4YTO noaAdep>XKa NpoekToB B cdepe HeABMXMMOCTM HAa HU3O0BOM
YpPOBHe MOXeT  CTaTb 6yaywmm cekTopa CTpouTenbCTBa
HeABMXUMOCTW.

Ha npakTnke HeaBMXWMOCTb npuobpetaetca Ha Hebonbliue
MHBECTULMN, KaANUTanM3MpyeTcs B  KOMMaHUSAX-3asBUTENSX W
BK/1aAblBAE€TCS B CTPOUTENLCTBO, 3arn/jlaHMPOBAHHOE MPOEKTOM.




KPAYOAPAHOWUHI -
NMOXXEPTBOBAHMUE

B 3TOM cnyyae KIMEHT unm MHBecTop/PUHAHCUCT Maen Unu npoekTa
JleNaeT JEHEXHOEe NOXepPTBOBAaHME, HE MOJSTyYas HUYEro B3aMeH.

DTa cxemMa 0cCcobeHHO noaxoauT Ans (GUHAHCUMPOBAHUS WHMLMATUB
COUMaNbHOro M rpaAaHCKOro xapakTtepa, HanpuMmep, TeX, KOTopble
npoABUrarTCs HEKOMMepYeCKNUMHU MHULMATUBaAMMK,
6narotBOpuTENbHLIMU U (PUAAHTPONUYECKUMN OpraHU3aunsaMm wu
Apyrumm obbeaMHEHNAMN, noby>xaatowmmm obwecTtso K
coTpyaHu4dectBy C 6naroTBopuTenbHbIMU U PUAAHTPONUYECKNMN
HaMepeHUsIMN.

B pamkax 6naroTBopuTenbHoro kKpayadaHanHra 4acTHbie nauua
XXepTBYIT Hebonbwme cymMbl, YTO6bI BHECTU BKIaA B 6osiee wmnpokme
uenm GUHaHCMPOBaAHUSA KOHKPETHOro 61aroTBOPUTENbHOINO MpPOEKTa,
He nony4yas npuv 3TOM HMKAKOro (pPUHAHCOBOrO0 WMAM MaTepuasibHOro
BO3Harpa)aeHus.




BbiBO/ bl

KpayadaHanHr - 3TO HOBask TEXHONOrMs, Mo3BONsLWan NoasM
BK/laAblBaTb AEHbIM B MPOEKTbl B Hagexae CO BpeMeHeM MOoNy4YuTb
NnpubbINb.

KpayadaHanHr ncnonb3yetcs Ans cbopa AeHer Ha caMble pasHble
Lenn, BKJOYas pasBUTME HOBOro 6u3Heca, WHBECTUpOBaHME B
cTapTanbl U NOAAEPXKKY KYNbTYPHbIX MEPOMNPUATUN.

MoaxoanTt nnu He noaxoauTt MO104bIM HaUYMHAOLWKUM
npeanpuHumatensam duHaHcupoBaHue depes cbop cpeacrte u
KONJIEKTUBHOE (PpMHAHCMpPOBaHUE?

Yacto wuaea BOMIOTUTb CBOKO MEUTY B XWM3Hb MNpPpUBOANT K
HeOGLI,YMaHHbIM waraMm C€ onaCHbiIMM 3KOHOMUWYECKMMU U JTINYHBIMU
nocneacrtBnsaAMn.

MpaBuia, KOTOPbIM [O/KHbI C/Ie0BaTh MOJioAble NpeanpuHuMaTeni,
3aK/1l04alTCs B TOM, YTO6bl HEO6X0AMMO BCErAa NMOMHUTL O
CneayLlmnx puckax:

HeT HMKakoun rapaHTnn, 4YTO Bbl AOCTUTHETE CBOEN Uenun, U 4acTo
cnlydaeTcd cneayrouiee:

- HepooueHka 3aTpaT

- Npes ctaHoBUTCSA AOCTOSAHMEM 06LEeCTBEHHOCTH
- Ywepb penyTtaummn n3-3a HegocTaTKa OnbiTa

- Opnanydeckne npobnemobl

- Mpobnembl ¢ NnnatdpopmMon N MHBECTOPaMM




Jlyywe Bcero 6bITb XOpoOLWo MHPOPMUPOBAHHbLIM, 06LWATbLCA C APYrnMMU
npeanpuHUMaTENSIMN U YECTHLIMU N 3HAKOLWMMN KOHCY/IbTaHTaMM.

FNaBHOE, HE XAMTE, UTO BaLLW KENAHUSA NEPENAYT B peasibHYI XU3Hb,
N HUKOIrAa HE TOPONMUTECh peann3oBaTb CBOE NpeanpusTUE, Bceraa He
ToponuTecb pa3pabaTbiBaTb MHMUMATUBbI U HabepuTecb TeprneHus,
YTOObI A0XAaTbCS pe3ybTaToB.

OueHb BaXHO MOAYEPKHYTb, UTO KpayadaHAMHI - 3TO He
«BOJILLEBHOE» N MTHOBEHHOE peLleHMe.

OH TpebyeT BpeMeHM U He NoaxoauT ANns npeanpuHuMmaTenei, CpouHo
Hy>AalLWwmxcsl B KanuTtane.

Kak n nobon gpyron 6msHec, oH TpebyeT 601bLION KOHUEHTPALMN U
YyNOpHOro Tpyaa Ans NOAroToBKM KamMnaHuiM no cbopy Cpeacts,
OTC/MIEXMBAHUSA UX Pas3BUTUA M afanTaunMm K M3MEHEHUsIM, a TaKxe
obecneyeHnss MHOXeCTBa Nosib30oBaTeslen NOCTOSHHOM U aKTyasibHOM
noaAaep>XKom u nHpopMaumnen.




KPAYAOPAHOAMHI B
KA3SAXCTAHE

KasaxctaH - cTpaHa cCc 6oraTbiMu npeanpuHUMATENbCKUMMN
TpaanumnamMu.

30eCb CyLWEeCTBYEeT MHOXeCTBO KpayadaHAMHroBbiX nnatdopM,

KOTOpbl€ MOMOratloT cTapTanaM rnpuenekaTb CpeacTBa.

B KasaxcTtaHe kpayadaHanHrosble nnatdopmMbl paboTatoT HECKO/bKO

MHa4ye, YyeM Ha 3anaje.

PacnpoctpaHeHue KpayadaHaNHIoBbIX nnatdopm 6b110

COCpeaoTO4EHO Ha CbVIHaHCOBbIX MHBECTULNAX.

BmecTo TOro, yTOobbl BKMAaAblBaTb AEHbIMN B CtapTarn, B MnocineagHee

BpeMd NMPUHATO MHBECTUPOBATb B aKUMU KOMMNAHUN.

Korga kKoMnaHusa nonydaer I'IpM6bIJ'Ib, MHBECTOPbI MNOJIy4YaloT aKuuwn

KOMMaHunm, KOTopblE€ CTOAT ropa3sgo 6OJ'IbLIJe, UEM BJIOXKEHHbIE AEHBLIN.

Camble nonynspHble KpayadaHanHroBble nnatgopmMbl B KasaxcTtaHe

poaom n3 CLUA - Indiegogo u Kickstarter.

Cay I'IJ'IaTCbOprI NMO3BOJIAKOT MOJIb30BATE/NAM BHOCUTb AEHLIN WU

aKuMM B NOAAEPXKKY CTapTana Wan npoaykTa.




Kickstarter - camasa nonynsipHas kpayadaHanHrosas nnatgopma B
KazaxcTaHe, NOTOMY 4YTO OHa npeasaraeT WMpokni BbiIbOp BapnaHToOB
NOXepTBOBAHUN N yAOOHbIN MHTepdenc. DTo TakXe of4Ha M3 CaMbIX

N3BECTHbIX NNaTtdhopM B MUpeE.

WePeer - HoBas KpayadaHamHrosas nnatdopma, kotopas 6bICTpo
pasBmBaetcad B KaszaxctaHe. OHa ocobeHHO nonynsgpHa cpeau
npeanpuHuMatenem u manoro 6msHeca, KOTOpble XOTAT MpuBJeYyb
cpeacrtea, He 6ecnokosice O  6wpokpatunM  TpPaAMUMOHHbIX
KpayadaHanHrosbix nnatdopm. WePeer Takxe npeanaraeT WMPOKUM
CNEKTP BapMaHTOB MNOXEPTBOBaHMI, BKOYAs MPOLEHTbI U NJaTeEXMN,

yTo Aenaet ee 6onee rmMbkon No cCpaBHEHUIO C ApYrMMU nNaTdopMamu,

Indiegogo - ewle oaHa nonynspHasa kKpayadaHanHrosas nnatdopma
B KaszaxctaHe. OHa wupeanbHO noaxoAuT pAns Manoro 6usHeca,
KOTOpbIM Xo4yeT ObICTpo cobpaTb cpeacTtBa, HO He pacnonaraeT
6onbwummm cymmamn. Indiegogo Takxe npeanaraeTt WMPOKUK CNEKTP
BAapMaHTOB MOXEepTBOBaHWUN, BKJOYAs MNPOLEHTbl U MNJATEXWU, 4YTO
nenaet ee 6onee rM6KOM MO CpaBHEHMIO C ApYrvMU naTdopmamu.
[JBa OCHOBHbIX TuMNa nMOXepTBOBaHUM Ha 3TUX nnatdopmax:
aHrenbckKkue MHBECTULNN n NOCeBHblE MHBECTULUMN.
AHresibCKkMe MHBECTMLMM - 3TO KOrga 4esioBeK, He CBSI3aHHbIN C
KOMMaHnewn, penaeTt KpynHoe noXepTBOBaHME, KOTOpOe Mo3BonseT
eMy cTaTb WHBECTOPOM.
MoceBHble WHBECTULUMM - 3TO KOrga KTo-TO Aenaet Hebonbloe
NoXepTBOBaHME, KOTOpPOEe MNO3BOJISIET €My y4yacTBOBaTb B pPa3BUTUMU

KOMMaHunn.




B KasaxcTtaHe cyuwecTByeT MHOXECTBO ApYrux KpayadaHAMHIOBbIX
nnatdopm, skodasd Heeple ana passutusa n Kibo gna counanbHbix
MHHOBaLUWMN.

OTK nnaTtdopMbl NO3BOMAKOT MOsb30BaTENAM Npeanarate AeHbrn Uau
akumm ans noaaepXKu pas/INYHbIX TUNOB NpPOEeKTOB.
CywecTtByeT Heckonbko npobnem, C KOTOPbIMU CTaSIKMBAKOTCS
HauMHalLWmMe WHBECTOPbl, NMPUHUMAS pelleHne O BJIOXKEHUU CBOUX
cpeactB B KpayadaHAWHroBble  MPOEKThI B  KasaxcraHe:
1) DkoHOMMYecKkasda MoAeNb Maslou3BeCTHa, a MNOHMMaHuMe TOoro, Kak
paboTtaeT KpayadaHAWHI, HeBe/IMKo; 3TO MOXeT 3anyTaTb
WHBECTOPOB, KOTOpPble HEe MOHMMAaKT, YTO MMEHHO OHM AeflaloT, Koraa
cosgatoT aKKayHT Ha KpayadaHaANHIoBomn nnatpopme.
2) Ha nnatdopMe MoxXeT 6bIiTb C/I0OXKHO HAaWTM NApTHEPOB AJ15 NPOeKTa.
3) MoryT BO3HWKHYTb TPYAHOCTU C MOHMMaAHMEM YC/IOBUN Kaxkaown
KaMnaHuu.

4) MpoekTamu MOXeT 6bITb CJTOXXHO ynpaBnaThb.
5) Bbicokass CTOMMOCTb B3HOCOB Ha nnatgopmbl A7 PpasBUTUSA
KaMmnaHun.

6) Bo3HarpaxaeHue MOXeT He CTOUTb BJIOXKEHHbIX CpeacTs.
7) VNHBECTULUMM B HOBblE TEXHOIOMMMN MOryT 6bITb CBSA3aHblI C pUCKAMMN.
8) KpayadaHanHrosble KamnaHmum MOryT 6blTb HEAONrOBEYHbIMU W,
KakK cnencreune, NpoBasibHbIMW.
9) Bo3BpaT MHBECTULMI MOXET bblTb HE3HAUUTENbHbLIM N3-3a MNJI0OXOM
paboTbl MHBECTOPOB B HOBble CTapTanbl, KOTOpPble MJ0X0 YyrnpasBasaloT
CBOUMMU cpenctesamu;

10) HekoTopble cTapTanbl O4eHb YCMEWwHO MPUBIEKAOT CpeacTtBa C




NMOoMoOLLbIO KpaYLI,CbaHD,VIHI'a, HO He A0 KOHuUa MNOHMMAaKT, KaK OH
pa60TaeT, WAW He BbINOAHAKT obelaHHble BO3HaArpaxXageHmq, 4to

NOPOXAAET HeaOBepUE KITIMEHTOB K MoAenn KpayadaHanHra.
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